1. Milyen fontosabb tényezők idézték elő a nemzetközi magánjog felfogásában az elmúlt évtizedekben bekövetkezett változást? Hogyan határozná meg és jellemezné az ennek hatására „kialakult” új jogterületet: a nemzetközi gazdasági kapcsolatok jogát?

· Elméleti megalapozás

Egyrészt a II. vh. utáni újjáépítések miatt lettek egyre szerteágazóbbak a nemzetközi gazdasági kapcsolatok, másrészt a volt ún. szocialista tömb széthullása, ezen országok szabaddá válása egy újabb, kisebb fajta robbanást idézett elő a nemzetközi gazdasági életben.

A nemzetközi gazdasági kapcsolatok joga a nemzetközi kollíziós magánjog normáiból választódott le, és került önálló elnevezésre - nem önálló jogág, csupán jogterület.

A NGKJ-ra a komplexitás a jellemző: egyszerre hatnak a nemzetközi (köz-)jogi, igazgatási és pénzügyi jogi, polgári jogi; anyagi jogi és kollíziós jogi normák, jogszabályok. Önálló jogágnak azért nem tekinthető, mert hiányzik az egységes szabályozási módszer. Összetevői: - közjogi: feltételek és keretek

 - magánjogi: szerződések (vállalkozó szféra)

MÁDL megállapítása 1978-ban: a NGKJ nem önálló jogág, hanem egy viszonylag önálló, komplex jogterület.

Az ide sorolható jogszabályok és quasi-jogszabályok (szokások, szokványok, üzleti gyakorlat) összességükben másfajta kapcsolatok szabályozására nem használhatók fel, így ezen elkülöníthetőségből fakad e jogterület önállósága. De az önállóság is viszonylagos, mert e normák jó része önmagában másfajta gazdasági viszonyokban is alkalmazható.

Összefoglalva:

- a NGKJ egy viszonylag önálló, komplex jogterület, amelynek

- tárgyát a NGK-ok során létrejövő vagyoni és személyi viszonyok alkotják, amelyeknek

- jellegzetes, más hasonló jogviszonyoktól megkülönböztető jellegét a jogviszonyokban megjelenő nemzetközi (külföldi) elem adja,

- és amely jogviszonyok szabályozásában együtt és egyszerre hatnak nemzetközi jogi, közjogi és magánjogi, anyagi jogi és kollíziós jogi jogágakba tartozó normák.

· A tárgyalt jogterület tagolása

1947 Havannai Charta: kereskedelmi forgalom szabadsága – mindenfajta beavatkozástól mentes

Mindenhol megtalálható az állam meghatározó szerepe: saját gazdaságpolitikájának megfelelő irányban törekszik befolyásolni a külgazdasági kapcsolatok alakulását

Tényezők:    - nemzetközi áruforgalom tömegméretű

- új kapcsolati rendszerek: - termelési kooperáció, lízing, franchise

- anyagi jogi szabályok súlya nő: Ptk, KPtk

- közjogi elemek növekedése pl. GATT

- nki jogi keretek átalakulása pl. szabadkereskedelmi övezetek

Jogforrások: 1. nemzeti jogrendszerek

 2. Nemzetközileg egységesített jog

 3. Egyéb: kereskedelmi szokások, szokványok, ÁSZF

2. Hol és milyen körülmények hatására alakult ki (a XVIII.-XIX. század folyamán) az általános magánjogtól elkülönült, önálló kereskedelmi jog? Milyen felfogásbeli különbség jellemzi a francia és a német típusú kereskedelmi jogot? Mely fontosabb országokban van ma is (önálló) kereskedelmi jog? Milyen tendencia figyelhető meg századunkban a kereskedelmi jog - általános magánjog viszonyának alakulásában? (svájci, olasz, holland stb kodifikáció)
A NGK-ok során létrejövő jogviszonyokra vonatkozó legfontosabb jogforrás az egyes jogrendszerek magánjog - polgári jogi és kereskedelmi jogi - jogszabályai.

- A külön kereskedelmi jog létrejötte egy speciális történelmi helyzet terméke. Általában azokban az országokban alakult ki önálló kereskedelmi jog, amelyekben - a nagy magánjogi kodifikációk időszakában - még nem alakult ki olyan erős polgári-kereskedői réteg, amely a teljes magánjogi kodifikációt a saját érdekeinek megfelelően képes lett volna befolyásolni. Ebben a helyzetben alakult ki az önálló, a kereskedők sajátos érdekeit figyelembe vevő, a magánjogtól elkülönült kereskedelmi jog és születtek meg a kereskedelmi törvények (törvénykönyvek).

- A common law rendszerekben nem alakult ki különálló kereskedelmi jog, + még a svájci jogban és a közép-kelet-európai országok jogában sem. Olaszországban az 1942. évi polgári jogi kodifikáció megszüntette a kereskedelmi jog különállását.

Francia: a szerződés tartalmából (magából az ügyletből) indul ki

Német: kereskedőktől

· A legfontosabb országok polgári és kereskedelmi jogi kodifikációi 

- Franciaország: 1804 Code civil, 1806. Code de Commerce

Code civilen alapul: Belgium, Luxemburg, Québec (Kan), Louisiana (USA) + volt francia gyarmatok, 1864. évi román, 1867. évi portugál, 1888. évi spanyol (ezáltal a latin-amerikai kódexek) magánjoga.

- Olaszország: 1942. évi Codice civile

- Németország: 1900. évi BGB, 1897. évi Handelsgesetzbuch (HGB)

- Japán: 1898. évi PTK a BGB szó szerinti fordítása, az 1899. évi kereskedelmi a tv a HGB-nek

- Ausztria: 1811. évi ABGB + 1938-ban bevezették, és ma is hatályban van a német HGB

- Svájc: 1907. Zivilgesetzbuch (ZGB) + kötelmi jogi tv: Obligationenrecht - ezt a mintát követte Törökország és Liechtenstein is.

- Hollandia: 1980-as években külön Ptk és kereskedelmi tv.

- Anglia: szokásjog + egy-két területen tv.

- USA: common law ország, de 1962. Uniform Commercial Code (UCC) a kereskedelmi és kötelmi viszonyokról + ld. Louisiana.

- Magyarország: Kerekedelmi tv. 1874. KPtk 1978. évi 8. tvr

A kereskedelmi jog és az általános magánjog viszonya. Az önálló kereskedelmi jog jellemzői

A kereskedelmi jog egy sajátos jogterület, egyes országokban önálló jogág. Szoros kapcsolat van a magánjog és a kereskedelmi jog között, de a kereskedelmi jog szűkebb az általános magánjogi kategóriánál. Mindkettő olyan jogszabályok összessége, amelyek a személyek, a magánjogi jogalanyok vagyoni viszonyait szabályozza. A kereskedelmi jog mindig dinamikusan fejlődött, változott, mint a magánjogból kimunkált jogterület. A magánjog hagyományos területei nehezebben engednek be újításokat. A kereskedelmi viszonyokra a gazdaság jobban hat állandóan új jogintézmények jönnek létre, új kategóriák alakulnak ki az adott gazdasági igényre válaszként. Ezek később transzformálódhatnak a magánjogba, pl.: lízing.

- El kell-e ismerni a kereskedelmi jog önállóságát? Eltérő nézetek vannak. Vékás Lajos, Harmathy Attila, és Mádl Ferenc szerint nem szabad megbontani a magánjog egységét. A speciális szabályokat különálló törvények szabályozzák, de egységes alapelvek szerint. A gyakorlat viszont nem képes az egységet a törvényalkotás szintjén is fenntartani. A harmonizálandó jogintézményekre külön törvényeket hoznak létre, a harmonizációt nem Ptk. keretén belül végzik el.

Magánjog - ius generale, kereskedelmi jog-  ius speciale.

- Az önálló kereskedelmi jog melletti érvek: a kereskedelmi ügyletek tömeges jellege, a joganyag nagy mennyisége, erőteljesebb a szokásjog szerepe ( főként a nemzetközi kereskedelmi jogban látszik ez), a szokásjog könnyebben befogadja a gyakorlatot, erőteljes tendencia a nemzetközi kereskedelmi jog egységesítése terén, pl.: az EU-ban.

- Önállóság elleni érvek: tradíció a polgári jog egysége mellett, a Ptk újrakodifikálása indult meg napjainkban.

3. Mit nevezünk (kereskedelmi) szokásnak és mi a szokvány? Melyek a kettő közötti legfontosabb különbségek? (Hozzon fel példákat!) Sorolja fel az ICC által kidolgozott és közzétett legfontosabb szokványokat! Mi a sajátossága az un. fizetési forgalom szokványainak? Hogyan jellemezné és hová sorolná az UNIDROIT Alapelvek-et (Principles)? Beszéljen az Alapelvek céljáról, kialakításának és gyakorlatba vételének folyamatáról!

· A szokás és a szabvány

1. Szokás (usus)

A nagyobb kereskedelmi központokban, kikötőkben, tőzsdéken, vásárokon tükrözték az adott helyen az üzletkötések gyakorlatát. (Pl. az adott kikötőben, hány napon belül kell megvizsgálni a beérkezett nyersanyagot, és hány napon belül lehet reklamálni). Jellemzői: hosszú gyakorlat során alakulnak ki, és változnak, módosulnak - tehát magában rejt némi bizonytalansági elemet is, és esetenként komoly nehézséget okozhat valamely szokás tartalmának a pontos meghatározása.

Mindezek ellenére fontos szerepe van. a Bécsi Konvenció 9. cikke is kimondja (bár a fogalmat nem határozza meg), hogy a nemzetközi kereskedelemben széleskörűen ismert és alkalmazott szokások is alkalmazandók a felek közötti kapcsolatokban.

Fogalma: a kereskedelmi szokások a kereskedelmi forgalomban bevett eljárási módok, amelyeket az egy szakmához tartozó, vagy egy piacon működő kereskedők ügyleteik megkötésénél és lebonyolításánál kölcsönösen megtartanak.

2. Szokvány (usances)

A kereskedők szervezetei összegyűjtötték és írásban közzétették az azonos szakmában vagy azonos piacon kialakult kereskedelmi szokásokat - az ilyen kiadványokat nevezzük szokványoknak. Összefoglalva: a szokvány összegyűjtött, egységes szerkezetbe foglalt és írásban közzétett kereskedelmi szokás.

· A szokás és szokvány különbségei

Szokás
Szokvány

spontánul alakul ki
tudatos alkotómunka terméke

változik, fejlődik
nem fejlődik

bizonytalansági elem
konkrét, pontosan megfogalmazott

érvényesülése nem függ a felek akaratától
kifejezetten ki kell kötni


- Nemzetközi Kereskedelmi Kamara (ICC) szokványgyűjteményei: INCOTERMS, UCP, URC

- Nemzetközi Kereskedelmi Szerződések Alapelvei

· Az UNIDROIT Alapelvek 1994

Az UNIDROIT által összeállított és közzétett - jogszabálynak nem minősülő - Nemzetközi Kereskedelmi Szerződések Alapelvei (Principles of International Commercial Contracta) ugyanúgy, mint a szokványok, a felek közötti szerződéskötés (és értelmezés) megkönnyítését és uniformizálását szolgálják. Míg azonban a szokványok a kereskedelmi szokásokon alapulnak, az Alapelvek a világ különböző jogrendszerei szerződésekre vonatkozó jogszabályainak a „sűrítményét” jelentik. (Alapelvek lásd 31. tétel)

- Alkalmazás: felek kikötik, felek a lex mercatoriát kötik ki, külföldi jog tartalma nem megállapítható, nki szerződés joghézagai nemzeti törvények mintája

A fizetési forgalom szokványainak sajátossága: az ICC 500 (Régles, UCP) akkor került volna alkalmazásra, ha a felek kikötik, de mivel a fejlett országok központi bankjai azt mondták hogy ehhez a szokványhoz "csatlakoznak" és kötelező erejűnek ismerik el, ezért ez a szokványoktól eltérően mindig alkalmazásra kerül.
4. Beszéljen a nemzetközi jogegységesítés célkitűzéseiről. A regionális és univerzális jogegységesítési eddigi eredményei, problémái. Melyek a jogegységesítés (különösen az univerzális egységesítés) legfontosabb nemzetközi szervezetei? Ismertesse ezek eddigi tevékenységét!

· A nemzetközi jogegységesítés célkitűzései

Az unifikációs törekvések középpontjában a nemzetközi gazdasági, azon belül elsősorban a kereskedelmi forgalomra vonatkozó jogszabályok álltak. Oka: ezen a téren fejlődtek a legdinamikusabban a különböző országok közötti kapcsolatok, és így itt jelentkeztek a legerőteljesebben a nemzeti jogrendszerek jogszabályainak eltérőségéből fakadó kapcsolatok fejlődését gátló hatások.

Két jellegzetesség:

- a legtöbb kézzelfogható eredmény regionális jellegű (pl. skandináv országok, latin-amerikai országok). 1962 UCC

- az univerzális jogegységesítési törekvések elsőként a NGK-ok perifériáin elhelyezkedő területeken hoztak nagy jelentőségű eredményeket (pl. nemzetközi fuvarozás, szellemi alkotások jogvédelme, váltó- és csekkjog.)

Lényegesen nehezebben haladt előre a központi kérdés: az adásvétel kérdésének megoldása.

· A regionális és az univerzális jogegységesítés

A). Regionális jogegységesítés

A „regionális” elsődlegesen a földrajzilag összefüggő államokra utal, de ma már az egymáshoz így nem kapcsolódó államokat is „régiónak” hívnak

1. Latin-amerikai országok unifikációs eredménye:

- 1889-es Montevideói Egyezmény (kollíziós szabályok egységesítése a polgári-kereskedelmi jog területén);

- 1928. évi Havannai Egyezmény a nemzetközi magánjogról, ennek melléklete az ún. Bustamante Kódex ma is 15 latin-amerikai államban van hatályban

2. Észak-európai országok (SWE, NOR, DAN, IZL, FINN) egységes törvényeket hoztak létre, országonként lényegében azonos szöveggel kihirdetve:

- 1905. évi egységes adásvételi törvény

- 1914. évi egységes törvény a kereskedelmi képviselőkről és utazókról

3. Bár az USA szövetségi állam, mégis egyes az egyes tagállamok nagyon is eltérő jogrendszerrel rendelkeznek (spanyol-, francia hatás), így az 1962. évi Egységes Kereskedelmi Kódex (UCC) a szó teljes és igazi értelmében regionális jogegységesítésnek tekinthető

4. KGST: ún. „Általános Feltételek” rendszere jelentős szervező erő volt

- 1958: Általános Szerződési Feltételek - lényegében az adásvételre vonatkozó szabályokat egységesítette;

- 1962: Általános Szerelési Feltételek + Műszaki (Szerviz) Szolgálat Általános Feltételei,

- 1979: Termékszakosítás és Kooperációs Általános Feltételei a vonatkozó szerződésekre kötelező jelleggel kerültek alkalmazásra

5. Jelentős jogegységesítési folyamat zajlik az Európai Unióban is.

B). Univerzális jogegységesítés

Jellemzője, hogy nemzetközi szervezetek készítik elő azokat a nemzetközi egyezményeket, amelyek egy jogviszony, vagy jogintézmény egységes szabályait készítik elő. Ezek aláírásával, ratifikálásával lesz részesévé az adott állam. Az egyezményt törvénnyel vagy más magas szintű jogszabállyal kihirdetik

1. Hágai Nemzetközi Magánjogi Konferencia

- 1897-ben hívta életre a holland kormány, 1955 óta nemzetközi szervezetként működik. 

- Négyévenként tartja üléseit, napirendjét a Konferencia Állandó Hivatala határozza meg. 

- Célja: a nemzetközi kollíziós magánjogi normák egységesítése. 

- 1955 óta több mint 30 egyezményt dolgozott ki és fogadott el. Kiemelendő: az ingó dolgok nemzetközi adásvételére alkalmazandó 1955. évi egyezmény (ezt váltja fel az 1986-ban elfogadott változat, mely még nem lépett hatályba), és az 1978-ban elfogadott egyezmény a képviseleti szerződésekre alkalmazandó jogról - ez sem lépett még hatályba.

2. Nemzetközi Intézet a Magánjog Egységesítésére (UNIDROIT) elnevezésű kormányközi szervezet 

- 1926 óta működik. Közel 60 ország a tagja. Székhelye: Róma. Célja az anyagi magánjog egységesítésének előkészítése. 

- Kiemelendő: - az 1964-ben Hágában elfogadott Egységes Törvény a Nemzetközi Adásvételre (ULIS),

- az Egységes Törvény a Nemzetközi Adásvételi Szerződések Megkötésére (ULFIS);

- az 1983-ben Genfben elfogadott Nemzetközi Adásvétellel kapcsolatos Képviseletre,

- az 1998-as ottawai Nemzetközi Pénzügyi Lízingre és a Nemzetközi Faktoring egyezmények

- Az UNIDROIT tevékeny szerepet vállalt más nemzetközi egyezmények tető alá hozásában is, pl.:

- 1961. évi Római Egyezmény az előadóművészek szerzői jogainak védelméről,

- az 1980. évi Bécsi Konvenció…

- az 1994-ben közzétett Nemzetközi Kereskedelmi Szerződések Alapelvei c. összeállítást, melynek alkalmazását a felek szerződésükben kiköthetik. ld. még előző tétel.

3. UNCITRAL: 1966-ban hozták létre (magyar kezdeményezésre) az ENSZ Nemzetközi Kereskedelmi Jogi Bizottságát. Célja: jogegységesítési tevékenység koordinálása, nemzetközi kereskedelem jogának továbbfejlesztése. Programjában számos nemzetközi kereskedelmi vonatkozású nemzetközi egyezmény, és ún. egységes törvény kidolgozása szerepel. Eddigi tevékenysége:

- 1974. évi New York-i Egyezmény a nemzetközi adásvétellel kapcsolatos elévülési időről (ezt egy 1980-as Jegyzőkönyv egészíti ki)

- 1978. évi Hamburgi Egyezmény a tengeri árufuvarozásról

- 1980. évi Bécsi Konvenció a nemzetközi adásvételi szerződésekről

- 1982. évi Választottbírósági Eljárási Szabályzat

- 1985. évi Mintatörvény a nemzetközi kereskedelmi választottbíráskodásról

- meg még néhány egyezmény, ám ezek nem léptek még hatályba

Az 1958. évi New York-i Egyezmény a választottbíráskodási határozatok elismeréséről és végrehajtásáról még az UNCITRAL létrehozása előtt született meg, gyakorlati okokból ezen Egyezmény igazgatásával járó feladatokat is az UNICITRAL látja el.

· Az eddig elért eredmények

A leglátványosabb unifikációs eredményeket a NGK-ok „perifériáján” elhelyezkedő területeken érték el:

1. a nemzetközi árufuvarozás területén: 

- a nemzetközi vasúti árufuvarozási Egyezmény

- a nemzetközi közúti árufuvarozási Egyezmény

- a nemzetközi légifuvarozási Egyezmény (ún. Varsói Egyezmény)

- a hajós elismervényekre és a hajótulajdonosok felelősségére vonatkozó ún. Brüsszeli egyezmény

- a tengeri árufuvarozásról szóló Hamburgi Egyezmény

2. a szellemi tulajdon különböző fajtáinak nemzetközi oltalma terén:

- az ipari tulajdon nemzetközi oltalmáról szóló, ún. Párizsi Uniós Egyezmény

- az irodalmi és művészeti alkotások nemzetközi oltalmáról szóló Berni Uniós Egyezmény

- az Egyetemes Szerzői Jogi Egyezmény

3. a nemzetközi fizetések területén:

- az idegen- és saját váltóra vonatkozó egyezmény (az ún. Genfi Váltótörvény)

- az egységes csekktörvény (Genfi Csekktörvény)

5. Mi indokolta az "általános szerződési (üzleti) feltételek" megjelenését? Milyen veszélyekkel jár az ellenérdekű félre nézve? Mit mond a német AGBG valamint a Ptk 205§ (3) bekezdése? Milyen célt szolgálnak az un. mintaszerződések? Ismertesse az EGB és az ICC mintaszerződéseit!

· ÁSZF (General Conditions)

Valamely vállalat, iparágat tömörítő szakmai szervezet tipizált szerződési feltételrendszere azonos tartalmú szerződések tipizálására - esetenként állapodnak meg pl. blankettaszerződés

- általános jellegű megállapodást kötnek

- Általában egy szerződés a kidolgozó/kezdeményező részére fontos feltételeit határozzák meg

- Hátrány: a gazdasági erőfölénnyel való visszaélés, felborítja a szerződéses egyensúlyt, biztosítékok kellenek a visszaélések megakadályozására

- Szerződés része, ha a másik (mindegyik) fél elfogadja pl. No: kifejezett megállapodás kell ABGB + Ptk 205 §

- Megtámadás: bírói út pl magyar Ptk nemcsak az érintettek, hanem egyes szervek (minisztériumok) is megtámadhatják

- Nemzetközi szakmai szövetségek: adott szakmán belül történő alkalmazása kötelező pl. Nyersbőrkereskedők Nemzetközi Szervezete

- Az okmányt nem elnevezése hanem tartalma szerint kell minősíteni pl. KGST

- Bírói gyakorlat: a hátoldalra nyomtatott feltételek nem egyértelmű elfogadása az első oldalon aláírás. 1997. 149. törvény

· Mintaszerződések (Model Contracts)

Egy komplett szerződés akár egy az egyben való átvételével az adott típusú szerződések uniformizálása

- Nemzetközi Kereskedelmi Kamara: kereskedelmi képviseleti szerződések, egyedárusítási szerződések

- Kiemelkedő a nki szervezetek által kidolgozott pl. ENSZ Európai Gazdasági Bizottság: gépek,  fogyasztási cikkek szállítása

- EGB: nagyberendezések exportja, szerelése, ennek ellenőrzése

- két sorozatban adták ki: első a felelősség alól mentesítő okok tételesen, második a kimentő ok  a felektől független, szerződés létrejötte utáni körülmény

- szavatossági igények: átvételkor (elállás, árleszállítás) később: kijavítás, kicserélés de nem kártérítés

- ICC: Kereskedelmi képviseleti szerződésre (498 sz.), viszonteladásra kért feldolgozott áruk nki adásvételeinek elkészítéséhez (útmutatók)

6. Beszéljen a KPtk (1978. évi 8. tvr.) kialakulásáról, megalkotásának főbb indokairól. Milyen problémákon kellett segíteni a KPtk révén? Ismertesse a KPtk főbb rendelkezéseit!

Ptk. kezdettől fogva problémás: a nemzetközi viszonylatban bizonyos, felelősséggel kapcsolatos rendelkezései szigorúbban szabályoztak a nemzetközi viszonylathoz képest aránytalan terhet jelent a félre - mégpedig a szolgáltatónak (kollíziósjog: a jellemző szolgáltatást nyújtó fél joga az irányadó).

1977. évi IV. tv., a Ptk. átfogó reformja - kompromisszumos megoldás: külön tv. létrehozása, amely a Ptk. a külkereskedelemre nézve leghátrányosabb elemeit „enyhíti” - 1978. évi 8. tvr., a Ptk.-nak a külgazdasági kapcsolatokra történő alkalmazásáról.
A KPtk. főbb rendelkezései

Kptk. első része a hatályról rendelkezik, második rész I. címe a Ptk. azon rendelkezéseit szabályozza, melyek nem alkalmazhatók, II. cím két szerződéstípus szabályait tartalmazza: kereskedelmi képviselet és vevőszolgálat.

Alapprobléma: a Ptk abból indul ki, hogy a gazdasági kapcsolatokban nem azonos súlyú felek állnak egymással szemben. Így ha egy magyar eladó osztrák vevővel kötött szerződést és valami probléma volt, a magyar jogot kell alkalmazni, de ez hátrányos volt a magyarok számára.

1978-tól ha nki szerződés, a felek megállapodása vagy az irányadó nki jogszabály a magyar jogot rendeli alkalmazni, akkor a Ptk-t a KPtk módosításaival kell alkalmazni.

2. rész: kiegészítő, módosító szabályok, először a Ptk általános rendelkezéseihez pl. a külgazdasági kapcsolatok körében az állam elismeri a külföldön létrejött jogi személyeket

Ptk
Kptk

jogszabály kötelezővé teheti a szerződés megkötését
nem

aszillagmatikus szerződések megtámadhatóak
nem

elévülés megszakítására alkalmas lehet a kötelezett írásbeli felszólítása
nem


a felek kizárhatják, korlátozhatják a szándékosan/súlyos gondatlansággal/súlyos bcsvel okozott, életet, testi épséget okozó szerződésszegésért való felelősséget


lehetővé teszi a kártérítés mértékének csökkentését

Kereskedelmi képviselet külön törvényben

7. Ismertesse a külkereskedelmi engedélyezés jelenlegi rendszerét! Mi a törvényi alapja az engedélyezési rendszer kialakításának és működtetésének? Ki az általános hatáskörű engedélyezési hatóság? Milyen speciális engedélyezési eljárásokat ismer? Milyen esetben van lehetőség egyéni intézkedés megtételére?

· A külkereskedelmi engedélyezési rendszer

A szocializmus alatt Magyarországon is - a szovjet mintát követve - deklarálták az állam külkereskedelmi monopóliumát teljes körű külkereskedelmi forgalom engedélyhez kötése. Az 1968-ban a gazdaságirányítási rendszer egészét érintő reformfolyamat nagyon lassú, de mégiscsak a korábbi, teljesen merev szabályok enyhítése, majd fokozatos lebontása. 2004. május 1 után külkereskedelemről csak az Unión kívüli országokkal folytatott kereskedelem esetén beszélhetünk

· Az engedélyezési rendszer törvényi alapja

1. 2004. évi XXIX. törvény. Az 1974-ben megalkotott KKT engedélyezési rendszerre vonatkozó jogi rész adja alapját a most érvényben lévő, de teljesen más engedélyezési rendszernek – a külkereskedelem állami monopólium – a Kormány az erre vonatkozó szabályokat rendeletben határozza meg. A gazdasági és közlekedési miniszter a korlátozásokkal összefüggő engedélyezési eljárást rendeletben szabályozza. 

- 110/2004 (IV. 28) Korm. rendelet Engedélyezési Szabályzat: EU-n belüli és külső kereskedelem meghatározása, az áruk nagy része tekintetében a Szabályzat hatálya alá vonja az EGT (25 tagállam + Izland + Lichtenstein + Norvégia) egyéb tagjaival folytatott kereskedelmet is

- 2 § behozatal/kivitel/tranzit engedélyhez köthető, határozott vagy határozatlan időre felfüggeszthető, megtiltható. A mellékletek tartalmazzák az engedélyköteles árukat ill. amikhez tevékenységi engedély kell

- engedélyköteles a szervezett vállalkozási export és import

2. Magyar Kereskedelmi Engedélyezési Hivatal: minden, a külkereskedelem általános és speciális fajtájával kapcsolatos engedéylezési feladat

- keretében működik az Exportellenőrzési, Vegyi és Biológiai Fegyvertilalmi Iroda

· Speciális engedélyezési szabályok

Az Engedélyezési Rendelet a külkereskedelmi forgalom általános szabályait tartalmazza (lex generalis). Néhány termékcsoportra vonatkozóan azonban - részben nemzetközi megállapodásokban foglalt kötelezettség teljesítéseként, részben csak a nemzetközileg kialakult gyakorlatot követve - külön jogszabályok tartalmazzák az engedélyezés rendjét (lex speciális) :

1. a haditechnikai eszközök és szolgáltatások kiviteléről, behozataláról és reexportjáról szóló - többször módosított - rendelet. Engedély kiadása: Hivatal, tényleges hatáskör: Haditechnikai Külkereskedelmi Engedélyezési Bizottság. Engedélyek: tevékenységi + tárgyalási + forgalmi

2. kettős felhasználású termékek: vegyi, nukleáris, biológiai és toxin fegyverek (A, B, C fegyverek) tilalma, EU jogszabályon alapul. Az ezekhez is felhasználható termékek kijuttatásának ellenőrzése az Iroda feladata

3. nukleáris export és import engedélyezése

8. Beszéljen a piacvédelem speciális eljárásairól (piaczavarás, antidömping, értékkiegyenlítő vám). Ismertesse a GATT ide vonatkozó legfontosabb előírásait és az azokon alapuló hazai jogszabályok rendelkezéseit. Milyen egyéb eszközeit ismeri a hazai piac védelmének? pl. tisztességtelen piaci magatartások tilalma

Bármilyen hatékonyan működjenek is a hazai piac védelmét szolgáló szabályok, szükség van olyan, konkrét esetekben alkalmazható eljárásokra is, amelyek nemzetközileg meghatározott normák alapulvételével biztosítani képesek a hazai piacon működő vállalkozóknak a nemzetközi szabályokat megsértő importokkal szembeni védelmét.

A GATT keretében kerültek kidolgozásra a hazai piacok védelmét szolgáló egyes speciális eljárások nemzetközi szabályai. A Kereskedelmi Világszervezetet (WTO) létrehozó, ún. Marakesh-i Egyezmény mellékletei között található:

a „Megállapodás a GATT 1994. VI. Cikkének végrehajtásáról” (amely a dömpingellenes eljárás szabályait tartalmazza)

a „Megállapodás a támogatásokról és a kiegyenlítő intézkedésekről”

a „Megállapodás a védőintézkedésekről”.

A hazai jogszabályok ezeknek a megállapodásoknak a végrehajtását szolgálják.

· Tisztességtelen piaci magatartás tilalmáról szóló törvény 2003. XXXI. törvénnyel módosított 1996. évi 57 törvény

· a vállalkozók Magyarországon folytatott gazdasági tevékenységeire terjed ki, melyek hatása belföldön érvényesül

· nem vonatkozik az exportra

· Gazdasági Versenyhivatal felállítása

· Az eljárásokat a Versenyhivatal vagy a bíróság folytatja le – kérelemre vagy hivatalból

a) tisztességtelen verseny tilalma: PUE

b) fogyasztók megtévesztésének tilalma

c) gazdasági versenyt korlátozó megállapodások (kartelltilalom)

d) gazdasági erőfölénnyel való visszaélés tilalma

· Árak megállapításáról szóló törvény 1990. LXXXVII. törvény

Leszögezi, hogy az árak legfőbb szabályozója a piac és a gazdasági verseny. Kormányzati beavatkozás csak ott indokolt, ahol a tisztességtelen piaci magatartás tilalmáról szóló törvényben foglaltak nem elégségesek + meghatározott esetekben a tervezett áremelés előzetes bejelentésének elrendelése a Kormány részéről, + azon áruknak és szolgáltatásoknak a köre, amelyekre nézve hatósági árat lehet megállapítani. Ezeket jogszabályban kell közzétenni. A törvényben foglaltak nem érintik a hatályos polgári jogi, büntetőjogi és szabálysértési szankcionálásra vonatkozó szabályokat.

· Fogyasztóvédelem 1997. CLV. törvény

· Vámok 2003. évi CXXVI. törvény

· az EU külső határai egy egységes vámterület vámhatárának minősülnek

· közösségi vámjog: a) közösségi Vámkódex Tanács 2913/92/EGK

b) végrehajtási rendelete Bizottság 2454/93/EGK

c) egységes vámnómenklatúra és Közösségi Vámtarifa Tanács 2658/87/EGK

· a magyar törvény kiegészíti az EU joganyagot

· Piacvédelmi eljárások

- elrendelés és lefolytatás közösségi hatáskör, a Bizottság jogosult eljárni

A) Védőintézkedések

· alkalmazására akkor kerülhet sor, „amennyiben valamely Tag területére valamely árut olyan megnövekedett mennyiségben vagy olyan körülmények között hoznak be, amely jelentős kárt okoz, illetőleg a hasonló vagy közvetlenül versenyző termékeket gyártó hazai iparnak, vagy azt súlyos kárral fenyegeti.”

· Szigorú előírások a Megállapodásban a vizsgálatokra nézve

· Sürgős esetben lehet ideiglenes intézkedésként mennyiségi korlátozás bevezetésére (max. 200 nap)

· vámemelés: max. 4 éves időtartamra

· a Megállapodás ösztönzi a tagokat hogy a problémát megállapodással rendezzék

· szigorú bejelentési kötelezettség

B) Antidömping

- Dömpingeltnek az olyan termék tekintendő, amelyet azonos termékre nézve az exportáló országban kialakult árnál alacsonyabb áron kívánnak az importáló országba bevinni. Dömping esetében tehát a kiindulópont nem az importáló ország hazai piacán kialakult árakkal történő összehasonlítás, hanem az exportáló ország hazai piacán kialakult árakkal való egybevetés. Dömpingről csak abban az esetben lehet szó, ha az importáló piacon kínált ár annál az árnál alacsonyabb, ami az adott terméknek az exportáló piacán kialakult ára.

· Az illetékes hatóságnak meg kell vizsgálnia: - dömpingelt áru mennyisége, az árakra gyakorolt hatása

- belföldi előállítóira gyakorolt hatása

· kár: „az ilyen iparág létrehozásának jelentős hátráltatása”

· dömpingellenes vám kivetése: a vám mértéke max a teljes dömping-különbözettel lehet azonos

· minden államban kötelező a bírósági felülvizsgálat biztosításának lehetőségét

· 384/96/EK Tanács rendelet – kizárólagos hatáskör a Bizottságnak. Az lejárás akkor indítható, ha azt az adott közösségi iparág termelésének min. 50%-át képviselő termelői kör kezdeményezi. Az eljárást 9 hónapon belül be kell fejezni

C) Szubvencióellenes eljárás

· Ebben az esetben tehát a tényállás meghatározó eleme a támogatás (közismert kifejezéssel: szubvencionálás), vagyis amikor az alacsonyabb ár nem a fejlettebb, gazdaságosabb technológia következménye, hanem az - állami - szubvencionálásé. Nem ez: ha az exporttermék a hazai felhasználásra szánt hasonló termékre kivetett adók és illetékek alól mentesül vagy ezeknek a megfizetettet meg nem haladó összegben való visszatérítése

· Csak konkrét vállalat, vállalatok csoportja támogatottsága esetén

· Mi minősül tilalmazott támogatásnak

· Tiltott/felróható támogatás tényének megállapítása esetén értékkiegyenlítő vám kivetésére kerül sor, mértéke nem lehet több mint a kapott támogatás összege

· Max 5 évig

· 2026/97/EK Bizottsági hatáskör

9. A jelenleg hatályos vámszabályokat felváltó 2003:CXXVI. tv a "közösségi vámjog" hazai végrehajtásáról. Mit jelent az, hogy az EU vámunió (is)? Mi a három "forrása" a magyar vámjognak? Ismer az EU-n kívül más vámuniókat is?

A hazai piac védelmének legklasszikusabb eszközei a vámok.
Már az 1947. évi GATT Megállapodás is a nemzetközi kereskedelmi kapcsolatok - elvileg - kizárólagos szabályozójának tekintette a vámokat. Hosszú évek előkészítő munkájának eredményeként 1995 végére az Országgyűlés tőrvénybe iktatta a ma hatályos, korszerű, részletes vámtörvényt (1995. évi C. tv.).

A magyar vámtörvény 5 részből áll.

· Az I. Rész címe: Vámjog és vámeljárás a törvény hatálya, a vámterület és a vámút fogalma, deklarálja az áruforgalom .szabadságát és a korlátozás jogát. + az áruk származására vonatkozó szabályok meghatározása, valamint a vámérték megállapításának rendje. Külön fejezet szól az áruforgalom vámellenőrzésének rendjéről és a vámigazgatási eljárásról (vámellenőrzés, vámkezelés, vámraktározás, ideiglenes behozatal, illetőleg kivitel stb.). Szabályozza a vámszabadterületre vonatkozó előírásokat, a vámkedvezmények és vámmentességek rendjét. + a vámigazgatási eljárásra az államigazgatási eljárás általános szabályait a törvényben foglalt eltérésekkel kell alkalmazni (ún. különeljárás).

· A törvény II. Része a Vámigazgatás szabályait tartalmazza a vámszervezet meghatározása feladat- és hatáskörrel.

· A III. Rész tartalmazza a vámőrség tagjai által alkalmazható kényszerítő eszközök használatának szabályait.

· A IV. Rész foglalkozik más szerveknek a vámszervezettel való együttműködési kötelezettségével; a fuvarozók, szállítmányozók és a posta kötelességeivel, valamint a vámügynökökkel és - ügynökségekkel.

Külön törvény határozza meg a vámtarifákat, vagyis az egyes behozatalra kerülő áruk értékének meghatározott %-ában kifejezett vámtételeket. A vámtételek alkalmazása történhet autonóm módon, illetőleg nemzetközi szerződéssel lekötve. A vámtételek döntő hányadát Magyarország nemzetközi szerződésekben (pl. szabadkereskedelmi megállapodásokban) lekötötte, így ezek megváltoztatására csak e szerződésekben meghatározott módon kerülhet sor.

1. WTO

2. Közösségi jog

3. 2003. CXXVI. (126.) törvény

EU-n kívüli vámunió: EU és Törökország, Svájc-Liechtenstein, korábban a Benelux államok

10. Ismertesse a GATT 1947. alapokmányának főbb célkitűzéseit, valamint az alapelveket. A legfontosabb fordulók (round-ok) 1986-ig. Mi jellemezte a világkereskedelmet 1947-ben? Napjaink legfontosabb exportőr és importőr országai. Kína felvételének sajátossága.

· Általános Vám- és Kereskedelmi Egyezmény

- A nemzetközi-gazdasági kereskedelmi kapcsolatokat formáló, befolyásoló univerzális jellegű nemzetközi egyezmények, ill. szervezetek között a legnagyobb jelentőségű az Általános Vám- és Kereskedelmi Egyezmény (General Agreement on Tariffs and Trade - GATT).  A GATT-ot a Kereskedelmi Világszervezet (World Trade Organization - WTO) működteti.

- A GATT Alapokmányát 1947-ben 23 ország írta alá (az ún. GATT 1947), ám az eredetileg tervezett Nemzetközi Kereskedelmi Szervezetet megalapító ún. Havannai Charta sohasem lépett hatályba. Tehát a GATT közel 50 éven keresztül úgy funkcionált, mintha nemzetközi szervezet lett volna, de tényleges nemzetközi jogalanyisággal nem rendelkezett.

- A GATT 1947. legfontosabb időszakai az ún. roundok voltak, olyan tárgyalás-sorozatok, amelyek útján a felek a kereskedelem útjában álló akadályokat (leginkább a vámokat) csökkenteni.

Az Uruguay-i Round (1986-1993) eredményeként olyan szerződési csomag jött létre, amely alapvetően átalakította a GATT 1947. addigi rendszerét. A GATT 1947. teljes egészében része maradt a GATT 1994. jelölésű Egyezménynek, de ez utóbbinak a részét képezik az Uruguay-i Round-on született vámtarifa engedményekre vonatkozó jegyzőkönyvek, valamint a csatlakozási jegyzőkönyvek is. E szerződési csomag aláírására 1994. ápr. 15-én a marokkói Marrakesh-ben került sor (innen GATT 1994.). A tárgyalásokon részt vevő 125 ország közül 111-en írták alá a Záróokmányt (plurilaterális: csak aki kifejezetten részesévé válik, multilaterális: WTO minden tagjára kötelező, a tagsággal jár automatikusan). 1995. január 1-jén lépett hatályba.

· A GATT 1947. legfontosabb célkitűzései az Alapokmány szerint:

1. vámok és egyéb nemzetközi kereskedelmet korlátozó eszközök csökkentése

2. a megkülönböztető elbánásnak a nemzetközi kereskedelemből való kiküszöbölése

3. a nemzetközi kereskedelmi kapcsolatok, a piacra való bejutás kiszélesítése

4. a tagállamok (ún. Szerződő Felek) nemzeti jövedelmének és az életszínvonalának az emelése

Ezen célkitűzéseket az alábbi alapelvek szerint kell megvalósítani

a) nemzetközi kereskedelmet a diszkrimináció-mentesség és a legnagyobb kedvezmény elvének sokoldalú alkalmazása alapján kell folytatni

b) a kereskedelem egyedüli megengedett szabályozói a vámok, amelyek fokozatos csökkentését kell elérni, egyéb szabályozó eszközök csak kivételesen és indokolt esetben kerülnek alkalmazásra (pl. mennyiségi korlátozás, engedélyezési rendszer)

c) a Szerződő Felek folytassanak konzultációkat egymás kereskedelmi érdekeinek megsértésének megelőzése, illetőleg megvédése céljából

d) a GATT keretet nyújt a vámok és egyéb, a kereskedelmet akadályozó eszközök csökkentésére irányuló tárgyalások számára

· A legfontosabb roundok 1986-ig:

Eddig összesen nyolc volt, a legfontosabbak

- 1964-67 Kennedy round (hatodik): megjelenik a multilaterális jelleg, folyamatos, lineáris vámcsökkentés

- 1973-79 Tokioi round (hetedik): vámjellegű akadály megszüntetése pl. túlzott mértékű higéniai előírások

- 1986-93 Uruguay-i round

· A nemzetközi kereskedelem jellemzése 1947-ben

A 2 VH-ban a győztes és a vesztes hatalmak is óriási pusztítást szenvedtek el, minden résztvevőnek újjáépítéssel (infrastruktúra, gyárak, házak...stb) kellett kezdenie. Ez alól a vezető hatalmak közül csak az USA volt kivétel (nem voltak hadműveletek az ország szűk értelemben vett területén). Lassan újraindult a világkereskedelem is, de ennek jelentős hányadát (1/3) az USA forgalma tette ki. 

Kína felvételének sajátosságai

Kínát csak 2002-ben vették fel, mert korábban nem akarta elismerni Tajvant. Az elismerés után problémává vált, hogy Tajvant is fel kéne venni. Ezen kívül probléma a jogrend sajátossága, a szocialista berendezkedés, és a WTO szerződéseinek betartása.

11. A GATT Uruguay-i forduló eredményeit rögzítő Marrakesh-i Zárójegyzőkönyv legfontosabb dokumentumai (WTO, GATT 1994 és mellékletei, GATS, TRIPs, Vitarendezési szabályok). Röviden ismertesse ezek lényegét, majd válasszon ki közülük egyet és azt részletesen ismertesse!

· GATT - Általános Vám- és Kereskedelmi Egyezmény

Lásd előző tétel bevezetés.

A Záróokmány (1995. 01.01 hatálybalépés) 22 szerződésből/megállapodásból/jegyzőkönyvből áll. A legfontosabbak:

1. a Kereskedelmi Világszervezet (WTO - World Trade Organisation) létrehozása

2. Multilaterális egyezmények és megállapodások az áruk kereskedelméről:

- Általános Vám- és Kereskedelmi Egyezmény 1994

- Antidömping Kódex

- Szubvenciós Kódex

- Megállapodás a védőintézkedésekről

- néhány különösen érzékeny termék kereskedelmét szabályozó megállapodás (pl. a Mezőgazdasági, vagy a Textil Megállapodás)

3. Általános Egyezmény a Szolgáltatások Kereskedelméről (GATS)

4. Megállapodás a Szellemi Tulajdonjogok Kereskedelmi Vonatkozásáról (TRIPs)

5. Egyetértés a Vitarendezés Szabályairól és Eljárásáról

6. Kereskedelempolitikai Felülvizsgálati Mechanizmus (TPRM)

7. néhány többoldalú megállapodás, mely csak azokra az államokra hatályos, akik külön kifejezetten elfogadták (pl.: Megállapodás a kormánybeszerzésekről, Nemzetközi Marhahús Megállapodás…) Mezőgazdasági Megállapodás (a határon alkalmazott nem vámjellegű intézkedéseket olyan mértékű vámokkal kell felváltani, amelyek hasonló mértékű védelmet nyújtanak) Textil és Ruházati Megállapodás (egy előre megállapított menetrend szerint fokozatosan megszünteti a bilateriális önkorlátozó megállapodásokat)

· WTO - Kereskedelmi Világszervezet

- Az egyezmény alapvető célja a szerződési csomag részét képező egyezmények és megállapodások végrehajtásának, működésének és céljainak előmozdítása, megfelelő keret biztosítása a vitarendezési mechanizmus működtetéséhez. - Legfőbb szerve a Miniszteri Értekezlet. 

- Operatív döntéshozó szerve az Általános Tanács, mely teljes jogkörrel gyakorolja a Miniszteri Tanács ülései között annak hatáskörét. Az Általános Tanács alá tartozik további három tanács: - Árukereskedelmi Tanács

- Szolgáltatáskereskedelmi Tanács

- Szellemi Tulajdonjogok kereskedelmi vonatkozásaival foglalkozó Tanács

- A WTO Titkársága - élén a Vezérigazgatóval - látja el a WTO működtetésével kapcsolatos érdemi és adminisztratív feladatokat.

- A WTO-ban - a GATT-hoz hasonlóan - főszabály a konszenzuson alapuló döntéshozatal, de egyes kérdésekben, ha konszenzus nem érhető el, szavazás útján kell dönteni.

- A WTO-hoz történő csatlakozás során az egyezményhez fenntartás nem fűzhető.

· GATS - Szolgáltatások Kereskedelméről szóló Általános Egyezmény

- A GATS egy keretegyezményből és az azt kiegészítő ún. engedményes listákból, valamint az egyes szolgáltatási szektorokra vonatkozó speciális szabályokat tartalmazó mellékletekből (pl. munkaerő mozgása, pénzügyi és távközlési szolgáltatások…) áll

- A Keretegyezmény szempontjából szolgáltatásnak minősül:

1. egyik tagország területéről a másik tag területére nyújtott szolgáltatás

2. az egyik tag területén bármely másik tag fogyasztóinak nyújtott szolgáltatás (pl. turizmus)

3. olyan szolgáltatás, amelyet az egyik tagnak a másik tag területén működő egysége teljesít (pl. bankszolgáltatások)

4. az a szolgáltatás, amelyet az egyik tagország állampolgára nyújt bármely másik tagország területén (pl. építési tevékenység)

- A Keretegyezmény rögzíti a legnagyobb kedvezmény elvének általános alkalmazását, de ugyanakkor bizonyos szektorok max. 10 évre kivehetők a hatálya alól. 

- Általános kötelezettség fogalmazza meg még azt is, hogy a szolgáltatással kapcsolatos általános intézkedést „ésszerűen, tárgyilagosan és pártatlanul” kell alkalmazni. 

- biztosítani kell az eseti államigazgatási döntések bírói felülvizsgálhatóságát.

Vitarendezési Szabályairól és Eljárásáról szóló Egyetértés

Legfontosabb szabályait már 1989-tól alkalmazzák

Az Uruguay-i Round ezeket a szabályokat is továbbfejlesztette, létrehozták a WTO egységes és minőségileg új elemeket is tartalmazó vitarendezési szabályrendszerét és mechanizmusát

Ez magában foglalja a felekre kötelező döntést hozó fellebbezési eljárás intézményét

A WTO tagjai bármilyen a „WTO által kezelt sokoldalú megállapodással kapcsolatos vitájukat a Vitarendezési Testület (DSB) elé hozhatják döntés céljából”.

A vitarendezés alapvető módja a konzultáció. Írásban, indokkal, jogalappal, intézkedések megjelölésével vagy jószolgálati békéltetés.

Ha ez 60 napon belül nem vezet eredményre, bármelyik fél kérheti háromtagú vitarendezési panel létrehozását.

A paneloknak általában 6 hónapon belül kell jelentéseiket elkészíteni, és a DSB elé terjeszteni. A DSB döntése ellen bármelyik fél a Fellebbezési Testülethez (AB - 7 tagból ügyenként 3 vagy 5 jár el) fordulhat.

A fellebbezési jog kizárólag a panel jelentésében foglalt jogi és jogértelmezési kérdésekre irányulhat.

A döntést a feleknek 30 napon belül el kell fogadniuk, azonban ennek hiányában is kötelező.

TRIPs - Szellemi Tulajdonjogok Kereskedelmi Vonatkozásairól szóló Egyezmény

A GATT Uruguay-i Round-ján a legtöbb vitát váltotta ki, ugyanis létrehozását a fejlett ipari országok erőltették, mert kimutatták, hogy évente sok tízmilliárd dolláros veszteségük származik abból, hogy a kevésbé fejlettek vállalatai a „lazább” törvényeiket kihasználva büntetlenül tudják felhasználni a fejlettebb országok szellemi produktumait (kazetta-hamisítás, szabadalmak bitorlása, ill. az eljárási, termék-szabadalmi rendszerek különbözősége). A fejlettek a különböző oltalmi szintek kötelező egységesítését és egy hatékony ellenőrzési-vitarendezési rendszer kiépítését és működtetését követelték.

A GATT-ban adott volt már a vitarendezési mechanizmus, így kézenfekvő volt, hogy a szellemi tulajdonnal kapcsolatos új szabályrendszert is a GATT-hoz kell telepíteni.

A Megállapodás csak nagy nehezen került be a Marrakesh-i szerződés-csomagba, feltehetően egy sor ország csak a kényszer hatására lett megállapodás részesévé (különben az egészből kimaradtak volna).

Sok érdemi újdonságot nem tartalmaz a TRIPs, azonban precízen megfogalmazza azokat a minimum-standardokat, amelyeket a szellemi tulajdonjogok egyes fajtáinál minden országnak be kell építeni a saját jogrendszerébe (pl. a termékszabadalom intézményének korlátozás nélküli bevezetése). A fejlődő/átmeneti helyzetben lévő országok 4+1 év türelmi időt kaptak a termékszabadalom teljes körű bevezetésére.

· 12. Egyes szerződéses fogalmak magyarázata Nemzeti elbánás (NT) milyen téren érvényesül? A „legnagyobb kedvezményes elbánás” (MFN) a GATTon belül milyen kérdésekben érvényesül? Vita a feltételhez kötött és a feltétlen MFN nyújtása kérdésében. Mit jelent az „effektív reciprocitás”? Kivételek az MFN alól. Mi a GSP?

· Belföldi jogegyenlőség: (National Treatment) 

Egy külföldi állam vállalatai, polgárai, árui stb. azonos helyzetet élveznek az adott állam belföldi vállalataival, polgáraival, áruival…Ez az elv tehát a belföldit hasonlítja össze a külföldivel, és teremt számára egyenlő helyzetet. Hosszú időn keresztül csak kivételes esetekben került alkalmazásra, napjainkban már viszont széles körben elterjedt pl. gazdasági integrációkhoz - pl. EU - történő csatlakozás során.

· Legnagyobb kedvezményes elbánás (Most Favoured Nation Treatment): 

Egy adott állam (a kedvezményt nyújtó állam) viszonylatában egy külföldi állam, illetve annak vállalati, polgárai, árui stb. ugyanolyan helyzetet élveznek, mint a kedvezményt biztosító állam részéről a legkedvezőbb elbánásban részesített bármely harmadik állam vállalatai, polgárai, árui.

Azzal a kötelezettséggel jár az MFN-t biztosító állam részére, hogy bármely olyan kedvezményt, előnyt, amelyet valamely állam részére már nyújtott, vagy nyújtani fog, automatikusan köteles biztosítani a legnagyobb kedvezményes elbánásban részesülő valamennyi államnak.

Tehát a külföldi államok egymáshoz viszonyított helyzetét szabályozza egy adott állammal való viszonylatban, az egyenlőség alapján.

- Milyen területekre terjed ki? A GATT I. Cikke értelmében: - vámokra és illetékekre

- ezek kivetésének módjára

- a behozatallal és kivitellel kapcsolatos előírásokra

Ebből következik, hogy a GATT Szerződő Felei kötelesek egymás részére, feltétel nélkül az MFN elbánást biztosítani. (De vonatkozhat más területekre is: pl. tengeri és légikikötők használata, vállalatok alapítása…)

- Lehetséges kivételek: (olyan különleges kapcsolatok az államok között, amelyek keretében nyújtott külön előnyöket más államok az MFN-re hivatkozással sem követelhetnek maguknak): - preferenciális elbánásra vonatkozó szabályok

- szabadkereskedelmi övezet

- vámunió létesítése

· Preferenciális elbánás: 

Mint az MFN alóli kivétel, már a GATT 1947-ben is szerepelt - a Brit Nemzetközösség tagjai egymás között alkalmazott „különleges előnyök és kedvezmények” különleges preferenciának minősülnek, és ebből minden más ország kimarad.

- 1964 GATT a követelések lényege a kölcsönösség elvének feladása és a fejlődő országoknak nyújtott egyoldalú előnyök nyújtása

- A fejlődő országok nyomására alakult ki 1970-ben az MFN alóli kivételként a preferenciák általános rendszere (GSP): a legfejlettebb országok saját maguk alakítják ki azoknak a preferenciáknak a körét, amit a náluk kevésbé fejlett országoknak egyoldalúan nyújtani fognak. Ilyenben részesül pl. Mo. az EU, és USA, Kanada, Japán részéről.

Ugyancsak preferenciának kell minősíteni azt a kivételes elbánást, amit egy szabadkereskedelmi övezet, vagy vámunió tagjai egymásnak nyújtanak.

· Szabadkereskedelmi övezet

· Vámunió

· Dömping és piaczavarás

· Effektív reciprocitás

Fő kérdés, hogy szabhat-e valamely állam feltételeket ahhoz, hogy MFN-t nyújtson. A válasz: igen, pl. USA

13. Mi a szabadkereskedelmi megállapodás lényege? Fontosabb szabadkereskedelmi övezetek (EFTA, CEFTA, NAFTA). Miért nem elég hatékony a CEFTA? Magyarország kétoldalú szabadkereskedelmi megállapodásai. Mi volt a jelentősége az 1974-es finn-magyar szabadkereskedelmi megállapodásnak?
· Szabadkereskedelmi övezet: 

Két vagy több vámterület olyan összekapcsolása, amelyen belül a vámokat és a kereskedelmi korlátozó más rendszabályokat az e területről származó termékek belső kereskedelméből, lényegében eltörölték.

1973 Mo. csatlakozása a GATT-hoz: elismerte azon preferenciák jogosságát, amelyeket Magyarország az akkori KGST országoknak a velük folytatott kereskedelemben nyújtott

· Vámunió: 

Két vagy több vámterület helyébe egyetlen, egységes vámterület lép, amelyen belül a vámokat és egyéb korlátozó rendelkezéseket a belső forgalomban eltörölték kifelé pedig harmadik országokkal szemben az unió tagjai egységes vámokat és kereskedelmi szabályozást alkalmaznak

· Magyarország együttműködési megállapodásai

Ausztria 1968, Luxemburgi Gazdasági Unió 1995, Dánia, Franciaország, Hollandia, GB, Norvégia – 10 évre szóltak

· Szabadkereskedelmi megállapodások

Finnország 1974, kereskedelmi akadályok kölcsönös megszüntetéséről. Balti államokkal bilaterális szerződés

Fontosabb szabadkereskedelmi megállapodások. Válasszon ki közülük egyet és azt részletesen ismertesse!

EFTA - Európai Szabadkereskedelmi Társulás

A „Közös Piac” túlsúlyának részben ellensúlyozására, de hasonló célkitűzések által vezérelve 1960-ban Ausztria, Dánia, Finnország, Izland, Liechtenstein, Nagy-Britannia, Norvégia, Portugália, Svájc és Svédország létrehozta az Európai Szabadkereskedelmi Társulást (European Free Trade Association - EFTA).

Célkitűzések:

· vámok egymás közötti teljes megszüntetése (1966-ra megvalósult)

· a mennyiségi korlátozások és a szubvenciók fokozatos megszüntetése

· együttműködés a gazdaságfejlesztési programokban.

Szervei:

· Tanács

· különböző bizottságok

· Titkárság (Genf), élén a Főtitkárral.

Az EFTA-nak ma már csak négy tagja van, a többiek az EU tagjává váltak. Ezt megelőzően az EFTA és a kelet-közép-európai országok közös együttműködési Deklarációt fogadtak el 1990-ben, amely előrevetítette a szabadkereskedelmi együttműködés lehetőségét is. Az EFTA és Magyarország között 1993-ban megkötötték a szabadkereskedelmi megállapodást.

CEFTA - Közép-európai Szabadkereskedelmi Megállapodás

1992 decemberében alakult meg a CEFTA (Central European Free Trade Agreemnet), a Közép-európai Szabadkereskedelmi Megállapodás.

Résztvevők: Magyaro, Cseho, Lengyelo, Szlovákia, Románia és Szlovénia később csatlakozott.

Célja: az egymás közötti gazdasági-gazdaságpolitikai együttműködés erősítése + a gazdaságok az európai integrációra történő felkészítése.

A CEFTA 2001-ig előirányozza az ipari termékekre vonatkozóan a vámok lebontását és egyéb protekcionista szabályok felszámolását az egymás közötti kereskedelemben. A mezőgazdaságban a globális szimmetria elvét (???) kell megvalósítani. A Megállapodás III. Fejezete tartalmazza a származási szabályokat, a monopóliumellenes rendelkezéseket, a dömpingellenes eljárásokban a GATT-szabályok érvényesülését, vegyesbizottság felállításának és működésének szabályait……

NAFTA
North American Free Trade Ass., Kanada, USA, Mexico

Lomé-i Egyezmények 

1975: aláírják az első loméi (Togo) szerződést az EK és 46 afrikai, karibi és csendes-óceáni fejlődő ország között.

Loméban minimum 4 szerződés írtak alá (Lomé IV.: az EGK 71 fejlődő országgal kötötte 1989-ben, 2000 feb-ig hatályos).

14. A fejlődő országok követelései a 60-as évek közepétől. Az ellenszolgáltatás nélkül nyújtott kedvezmények: a GSP rendszere. A Cotonu-i megállapodás (EU ACP országok) lényege

A fejlődő országok a 60-as évek végén szabadultak fel, de az úgymond hátrányos helyzetük miatt különleges elbánásban szerettek volna részesülni. Emellett még a korábbi gyarmattartók is szerették volna a szorosabb kapcsolatot megőrizni (ld preferenciális elbánás, ami nem azonos a GSP-vel! A GSP-t a legfejlettebb országok nyújthatják a náluk fejletlenebbeknek, egyoldalúan, a preferenciális elbánás pedig a volt gyarmattartók miatt alakult ki, így tudtak a volt gyarmataiknak nagyobb MFN-t nyújtani, mint a többi államnak)

· Cotonu-i megállapodás

Demokratikus záradék: fenntarthatja azt a lehetőséget, hogy aki a 77 ACP országból súlyosan megsérti az emberi jogokat annak az államnak a támogatását fel lehet függeszteni. Parlament 77 ACP ország képviselői + 77 EU (EU 15 állam + 76 ACP). Afrikai/Caribi/Csendes-óceáni államok. Közös szektorális politika: agrár, halászat

15. Az állam, mint a nemzetközi gazdasági kapcsolatok alanya. Immunitás (alkalmazandó jog, illetőleg joghatóság alól). Funkcionális immunitás (Európai Egyezmény, egyes nemzeti törvények). Az ENSZ Nemzetközi Jogi Bizottságának 1991. évi tervezete. (Milyen vagyontárgyakra terjed ki az állami immunitás?) Tipikus esetek, amikor felmerül az immunitás kérdése: külföldön, valamint belföldön. Az USA "Act of State" - doktrinája

· Az állam, mint a nemzetközi gazdasági kapcsolatok alanya

Az államnak magánjogi jogalanyként történő fellépése a külgazdasági kapcsolatokban kivételes jelenség, viszont az állam ilyen esetekben is általában olyan speciális helyzet elbírálást „igényel” a maga részére, ami lényegében az állam szuverenitásából folyik. Ezért nem fogadható el az a nézet, amely a nemzetközi magánjog - legalábbis egyik, meghatározó - jellegzetességét, a nemzetközi „köz”-jogtól elválasztó specifikumát abban látja, hogy a nemzetközi  magánjog szabályozása alá eső kapcsolatokban „a szuverenitás eleme nem szerepel.„

A közjogi állam-állam alaptételből a contrario még nem következik, hogy az állam - még ha kivételesen is - nemzetközi gazdasági, vagyis magánjogi kapcsolat alanyaként lépjen fel, ne igényelne magának valamilyen megkülönböztetett jogállást ez éppen az állam szuverenitásából fakad. 

· Immunitás

Az államnak, mint a nemzetközi gazdasági kapcsolatok alanyának a helyzetét az immunitás jogintézménye határozza meg. Korábban az abszolút immunitás elve volt uralkodó, amely szerint az államot teljes mentesség illeti meg. Mentessége kiterjed a joghatóság kérdésére és az alkalmazandó jog területére is. Az abszolút immunitás elve megfelelt az állami szuverenitás követelményeinek és a gyakorlatban sem okozott különösebb problémát mindaddig, amíg az államok valóban csak ritka kivételként szerepeltek magánjogi jogviszonyok közvetlen alanyaiként. Megváltozott azonban ez a helyzet azzal a fejlődéssel, amelynek következményeként az államok gyakrabban, sőt rendszeresen léptek fel magánjogi jogviszonyokban (pl. közvetlen állami beszerzések, állami nagyberuházások, ingatlanok megszerzése és üzemeltetése).

· Funkcionális immunitás (Európai Egyezmény, egyes nemzeti törvények)

Az államot, ha magánjogi jogviszonyba lép, nem illeti meg mentesség. Ez az elv elsősorban a fejlett ipari országok gyakorlatában vált uralkodóvá, először a bíróságok joggyakorlatában, majd ezt követően a törvényhozás is így rendezte az állam jogi helyzetét. 

- 1972-ben írták alá az Európai Immunitási Egyezményt

- 1976-ban született az amerikai

- 1978-ben pedig a brit State Immunity Act.

A hatályos magyar szabályozást egy sajátos kettősség jellemzi. A Nemzetközi Magánjogi Kódex elvi éllel deklarálja az abszolút immunitás elvét, másrészt viszont mindjárt meg is fogalmaz három kivételt:

ha az állam a külföldi jog alkalmazásához kifejezetten hozzájárult

ha a jogviszony az álam tulajdonában álló, vagy általa megszerezni kívánó külföldi ingatlanra vonatkozik

ha a jogviszony külföldi érdekeltségű gazdasági szervezetben való állami közreműködésre vonatkozik.

Az abszolút immunitás elvének ez a túlhangsúlyozása több okra is visszavezethető: a Szovjetunió példája; gyakorlati szempontból sem merült fel kifogás ezen elvvel szemben és végül korábban nálunk a gazdálkodási funkciót az állami vállalatok látták el.

Általánosan kialakult és elfogadott elv szerint az „állam” alatt csak a központi államhatalmi és közigazgatási szervek (pl. a minisztériumok) értendők.

Tipikus állami feladat a nemzetközi gazdasági kapcsolatok körében az ún. közbeszerzések kiírása és lebonyolítása. Az erre vonatkozó hazai törvény (1995. évi XXL. tv. a közbeszerzésről) mellett figyelembe veendő a WTO létrehozásával kapcsolatos szerződési csomag részét képező, 1994 április 15-én Marrakesh-ben kelt Megállapodás a kormánybeszerzésekről.

Az állam egy másik, lehetséges nemzetközi gazdasági vonatkozású funkcióját egyes jelentős beruházások megrendelőjeként (építtetőjeként) történő fellépése.

· ENSZ Nemzetközi Jogi Bizottságának 1991. évi tervezete

?

· Milyen vagyontárgyakra terjed ki az állami immunitás?

?

· Act of State

USA LB 1964 Sabbatoro ügy: egy bíróság nem teheti vitássá egy másik állam állami lektusát

16. Az u.n. kereskedelmi társaságok, mint a gazdasági kapcsolatok tipikus alanyai. A "Joint Venture" (alkalmi társulás kötelmi jogi alapon) a (régi) Kt. 62 §-a. Mik a társasági jogi formák többlet-elemei a kötelmi kapcsolatokhoz képest? A kereskedelmi társaságok csoportosítási szempontjai. Kontinentális és angolszász társasági formák

· Általánosságban

egyszerűbb forma
fejlettebb forma

tagok személyes közreműködése
vagyoni hozzájárulások egyesítése

tagoknak a hitelezőkkel szemben fennálló közvetlen anyagi felelőssége


cégjegyzék
cégjegyzékbe bejegyzés konstitutív hatályú

· Formák

1. Közkereseti társaság

- két vagy több személy kereskedelmi tevékenységet közös cég (név) alatt korlátlan, egyetemleges és közve0tlen felelősség mellett folytat

- bármelyik tagja jogosult teljeskörűen képviselni a társaságot, ettől eltérő szabályozás vagy korlátozás 3. személyek irányában csak akkor hatályos ha azt a cégjegyzékbe bejegyezték

- nem jogi személy (kivéve a romanista jogokban pl. francia, spanyol, olasz)

- angolszász: partnership – ha az igényt csak az egyik taggal szemben érvényesítik, a többiek szabadulnak a kötelezettség alól

2. Betéti társaság

- vannak beltagok, akik a társaság tartozásaiért korlátlanul, egyetemlegesen és közvetlenül felelnek és vannak a kültagok akik felelőssége a bevitt vagyon erejéig áll fenn (egyetemlegesen és közvetlenül)

- kültagi minőségére csak az hivatkozhat, akiknek ezen minősége a cégjegyzékből kitűnik

- képviseletre csak a beltagok jogosultak

- angolszász: Limited Partnership

3. Részvénytársaság

- előre meghatározott számú és névértékű részvényből álló alaptőkével, a tagokat a részvény befizetése után semmilyen anyagi felelősség nem terheli

- Rt. törvény: részvényesek jogainak megvédése, kisebbségi jogok védelme a többségi döntésekkel szemben, az adott társaságnak a védelme más társaságok meghatározó befolyása ellen, az alkalmazottak érdekeinek megfelelő védelme a társasággal szemben, nyilvánosság, üzleti titok

- angolszász jog: Company Limited: - by Shares

- public company

- by Guarantee                  - private company

4. Korlátolt felelősségű társaság

- meghatározott számú ismert tagból áll, előre meghatározott törzstőkéval alakul, amely tagonként különböző nagyságú törzsbetétekre oszlik. Az üzletrész és szavazati jog a törzsbetét nagyságához igazodik és a tagok kifelé nem felelnek

- a társasági szerződés előírhatja a pótbefizetést vagy mellékszolgáltatást

- széles körű diszpozitivitás

- angolszász: Limited Partnership Act régen, ma Private Co. Ltd

5. Egyéb

- ismert típusok kombinációi pl. betéti rt

- alárendelt szerepet játszó formák pl. szövetkezetek

· Egységes európai típusú társaság

- Római Szerződés 58. Cikke: letelepedés szabadsága

- 220. Cikke: biztosítékok egységesítése és kölcsönös elismerése

- Bizottsági irányelvek

- 1985 Európai Gazdasági Egyesülés elfogadása

· Joint Venture

- a szociális érában kialakult típus, inkább kötelmi jogi társulásként fogható fel, meghatározott időre/célra
17. Az értékpapír fogalmának meghatározása, az egyes fogalmi elemek magyarázata. A Ptk. 338/A. §-a. Az ún. árupapírok köre, ezek rövid ismertetése

A nemzetközi kereskedelmi ügyletekben különleges helyzetük van az értékpapíroknak: az általuk megtestesített vagyoni érték (pl. pénzkövetelés, vagy áru feletti rendelkezési jog) szerint vesznek részt a forgalomban.

· Az értékpapír fogalma:

Értékpapír a törvény által annak minősített, meghatározott alakszerűségekhez (kellékekhez) kötött okirat, vagy jogszabályban megjelölt más módon rögzített és továbbított adat, amely a benne foglalt jogosultságot kizárólagos erővel testesíti meg: a jogosultság tehát úgy áll fenn, ahogyan azt az értékpapírba foglalták, csak az értékpapír révén bizonyítható és érvényesíthető.

· Az értékpapír fogalmának legáltalánosabb jellemzői:

1. Értékpapírnak csak az olyan okirat minősül, amelyet törvény - vagy nemzetközi szerződés - annak minősít. Egy adott jogrendszeren belül tehát az értékpapírok ugyanúgy egy zárt kört alkotnak, mint pl. a jogi személyek.

2. Az egyes értékpapír-fajtákra nézve a törvény általában meghatározott alakszerűséget (ún. kelléket) ír elő. Értékpapírnak tehát csak az az okirat tekinthető, amely megfelel a törvényes kellékeknek.

3. Az értékpapír legfőbb jellemvonása, hogy a benne foglalt jogosultságot mintegy megtestesíti.

A jogosultság „megtestesítése” a gyakorlatban két dolgot jelent:

a) az értékpapírba foglalt jogosultság úgy áll fenn (olyan terjedelemben, nagyságban, feltételekkel stb.), ahogy az értékpapír tartalmazza.

b) Az értékpapírba foglalt jogosultság bizonyítására elégséges maga az értékpapír. A követelés jogcímét (pl. hogy az vételár címén áll fenn, vagy hogy az áru feletti tulajdonjog azért illet meg, mert azt megvásároltam) tehát nem kell megjelölni; annak bizonyítéka - méghozzá elégséges bizonyítéka - maga az értékpapír. Az értékpapírba foglalt követelést (jogosultságot) az értékpapír útján tudjuk csak érvényesítetni.

· A Ptk. 1996. évi CXI. tv. által beillesztett 338/A. § (2) bekezdésének formai meghatározása a pénzpapírokra:

„Értékpapírnak csak olyan okirat vagy - jogszabályban megjelölt - más módon rögzített, nyilvántartott és továbbított adat (electronic data processing) tekinthető, amely jogszabályban meghatározott kellékekkel rendelkezik és kiállítását (kibocsátását), illetve ebben a formában történő megjelenítését jogszabály lehetővé teszi”

· Az értékpapírok forgalomképességük szempontjából lehetnek:

1. Bemutatóra szóló az olyan értékpapír, amelynek puszta kézbentartása (bemutatása) legitimál. Ennek megfelelően a legforgalomképesebb papír, viszont nagy a kockázati elem is (elvész, ellopják stb.).

2. Forgatható értékpapíron olyan papírt értünk, amelynél a kiállító arra kötelezi magát, hogy az értékpapíron név szerint megjelölt személynek vagy az értékpapír azon birtokosának fog teljesíteni, akit az értékpapírra (annak hátoldalára) vezetett átruházó nyilatkozatok (ún. forgatmányok) összefüggő láncolata alakilag igazol.

3. Névre szóló (ún. rekta) értékpapír alapján a kiállító (kötelezett) csak meghatározott személynek ígéri a teljesítést. Az ilyen papírba foglalt követelést csak külön okirattal (engedményezési nyilatkozat, cessio) lehet átruházni. A jogutód (engedményes) jogelődjének (az engedményezőnek) a jogkörébe lép (nemo plus iuris). Azaz az engedményes nem az értékpapírba foglalt követelést szerzi meg hanem az engedményező pozícióját

· Az értékpapírba foglalt jogosultság „természete” szempontjából vannak:

1. árupapírok: áru feletti rendelkezési jogot megtestesítő értékpapírokat (pl. a tengeri hajóselismervény vagy a közraktári jegy)

2. pénzpapírok: pénzkövetelést megtestesítő értékpapírok (pl. a váltó, a csekk vagy a biztosítási kötvény)

3. tagsági jogokat megtestesítő értékpapír (pl. a részvény).

Árupapírok: - hajóraklevél - 15. tétel

- kiszolgáltatási jegy - 16. tétel

- közraktári jegy - 17. tétel

Pénzpapírok: - váltó - 4. tétel - Genfi egyezmény: az idegen - és saját váltóra

- csekk - 4. tétel - Genfi Csekktörvény

- biztosítási kötvény

Prof. Bánrévy előadásából: Az értékpapír átruházása cessioval: nem az értékpapírban megtestesült jogosultságot szerzem meg, hanem a jogelőd pozícióját. Példa: ha a váltó eredeti jogosultja egy adásvételi szerződés eladója volt - quasi váltóval fizettek neki - ha a vevővel kerülök jogviszonyba, meg fogja tagadni a váltó kifizetését, ha az áru hibás. Mert! Nem érvényesíthető a szavatosság.

18. A hajóraklevél (Bill of leading, B/L). Kötelező tartalma az 1924. évi Brüsszeli Egyezmény, illetőleg az 1978-as Hamburgi Egyezmény (HE) szerint. Miért hozták létre a HE-t? Magyarország és a HE

A tengeri árufuvarozás - és egyben a tengerentúli kereskedelmi ügyletek - alapvető fontosságú okmánya a hajóraklevél (Bill of Lading, B/L) vagy más néven hajóselismervény (Konossament, connaissement).

· Az okmány hármas funkciója:

A fuvaroztató és a hajótulajdonos közötti fuvarozási szerződést bizonyító okmánya (evidence of contract), átvételi elismervény (receipt) a fuvarozásra átadott áruról, az áru feletti rendelkezési jogot, annak tulajdonjogához jogcímet biztosító (document of title) értékpapír

Az árupapírban megtestesülő jogosultság az áru feletti tulajdonjog (ennek rendelkezési eleme), amelynél fogva az árupapír birtokomnak tulajdonosi, tehát dologi jogi igénye van az áru részére történő kiszolgáltatása iránt.

A nemzetközi kereskedelemben szerepet játszó árupapírok nagy előnye, az áru fizikai átruházása nélkül vehet részt a gazdasági forgalomban. Ez rendkívüli módon leegyszerűsíti az áru tulajdonjogának átruházását, ráadásul jelentős költségek takaríthatók meg, hiszen nem kell magát az árut mozgatni (átrakni).

A hajóraklevél, mint a fuvarozási szerződés bizonyító okmánya azt igazolja, hogy az áru feladója (az elhajózó, a shipper) és a hajóstársaság (a hajótulajdonos, az owner) között fuvarozási szerződés jött létre.

A tengeri hajófuvarozásnál a fuvarozási okmány nem kíséri az árut, hanem a hajóraklevelet az áru feladója kapja kézhez. Ahhoz, hogy a küldemény átvevője a rendeltetési kikötőben követelhesse a hajóstársaságtól az áru kiszolgáltatását, a hajóraklevél birtokába kell kerülnie. A hajóstársaság ugyanis annak köteles kiszolgáltatni a küldeményt, aki a hajóraklevelet először felmutatja.

Az általános gyakorlat szerint ugyanis a hajóraklevelet több eredeti példányban állítják ki (általában 3 példányból áll egy full set). Ha ezek közül bármelyiket felhasználják, a többi példány automatikusan érvényét veszíti.

A hajóraklevél értékpapír-funkciójából következik, hogy a vevő az ellenérték kifizetését általában ahhoz köti, hogy az áru feletti rendelkezési jogot megtestesítő hajóraklevélnek a birtokába kerüljön. Méghozzá a full set átadása szokott a fizetés feltételeként előírásra kerülni. A vevőnek ugyanis elemi érdeke annak megakadályozása, hogy az eladó akár egyetlen eredeti hajóraklevél birtokában maradva, az árut (pontosabban az áru feletti rendelkezési jogot megtestesítő értékpapírt) újból eladhassa.

Mint általában is az értékpapírok, a hajóraklevél is szólhat bemutatóra, lehet névre szóló; általában azonban rendeletre szóló (forgatható) formában szokták kiállítani, ahol az első forgató maga a feladó (a shipper).

· A hajóraklevél kötelező tartalma az 1924. évi Brüsszeli Egyezmény szerint

A Brüsszeli Egyezmény részletesen előírja, hogy:

- a hajóraklevélben milyen adatoknak kell szerepelniük

- részletesen foglalkozik a fuvarozó felelősségével és a kimentési okokkal.
A felelősségi rendszere vegyes struktúrájú:

- objektív felelősség, taxatív kimentési okokkal

- külön kimentési okok: tűzeset, vagy az ún. navigációs hiba - a többi fuvarozási formával szemben itt a vezetési hiba a fuvarozó terhére esik. (Ez indította el később azt a folyamatot, melynek eredménye a Hamburgi Egyezmény)

- általános érvényű rendelkezés: kimentés, ha a kár nem a fuvarozó hibájából történt - ez egyértelműen vétkességi alapra helyezi a felelősséget

- összegszerű korlátozás: a kártérítés csomagonként nem haladhatja meg a 100 fontot.

- az átvevő a hibát azonnal köteles jelenteni, a kívülről nem észrevehetőt pedig 3 napon belül

- igényérvényesítés elévülése: 1 év

· A hajóraklevél kötelező tartalma az 1978. évi Hamburgi Egyezmény szerint

A Brüsszeli Egyezmény hiányosságai  az UNCTAD kezdeményezésére, az UNCITRAL keretébe létrejött 1978-ban a Hamburgi Egyezmény. Az Egyezmény - a 20. ratifikációt, ill. csatlakozást követően - 1992-ben formálisan ugyan hatályba lépett, de érdemi alkalmazására előreláthatólag nem fog sor kerülni, mivel a nagy hajózó országok nem csatlakoztak. Az egyezményt a fejlődő országok szorgalmazták, számukra előnyös rendelkezésekkel. Magyarország is részese az egyezménynek. Az egyezmény kimondja a B/L és más okmánynak az egyenértékűségét.

· Prof. Bánrévy előadásából

A Hamburgi Egyezmény korszerű. 15 pontban sorolja fel, mit kell egy B/L-nek tartalmaznia: feladó neve, árutulajdonos neve, berakás/kirakás helye, etc.

Amikor a Hamburgi Egyezmény ratifikálásainak a száma elérte a 20-at, akkor Mo-n is életbe lépett.

A ratifikálók között csupa olyan ország szerepel, akik nem hajóznak. Főleg fuvaroztatók. De hol vannak a fuvarozók?

A HE azt a kötelezettséget rója a csatlakozó államokra, hogy kötelesek 1 éven belül az 1924-es Brüsszeli Egyezményt felmondani. Bizonyos feltételek esetén ki lehetett ezt a határidőt még 4 évre tolni.

Mo. nem mondta fel a BE-t (se Románia, se a Cseh Köztársaság). Nem történt semmi. Nincs szankciója. Jogsértő állapotban vagyunk.

Tengeri nagyhatalmak: Libéria, Panama, Görögo., Ciprus.

19. Mi a kiszolgáltatási jegy (Delivery Order, D/O)? Milyen, a kereskedelmi jogban ismert jogintézmény(-ek) felhasználásával alakította ki a gyakorlat a D/O-t? Miért nem vált gyakorlattá Angliában a D/O használata?

Főleg egynemű áruk fuvarozása esetén gyakran előfordul részletekben értékesítés. Erre biztosít jogilag biztonságos megoldást, hogy a teljes küldeményről kiállított egyetlen hajóraklevél helyett (annak egyidejű bevonása mellett) több ún. kiszolgáltatási jegyet (Delivery Order, D/O) állít ki a hajóstársaság.

A kiszolgáltatási jegy egyébként azonos megítélés alá esik, mint a hajóraklevél, mivel ugyanúgy megtestesíti az áru feletti rendelkezési jogot és bizonyítja az árunak a fuvarozó által történt átvételét

A D/O kialakulása az u. CIF-ügyletek (a hajóteret az eladónak kell biztosítania, ő viseli a fuvardíjat is a kikötőig) elterjedésének következménye. Lényege: kis tételekben könnyebb az úszó árut eladni. Az eladónak a fizetés ellenében át kell adnia az un. elhajózási okmányokat a bankon keresztül a vevő részére

A D/O mögött nem áll nemzetközi egyezmény vagy nemzeti törvény, mint a B/L esetében. A kereskedelmi gyakorlat alakította ki a minimális tartalmát: hajó megnevezése, elhajózási és érkezési kikötő, B/L azonosítására alkalmas adatok, áru pontos megjelölése, D/O kiállítása helye és ideje, utalványnál az utalványozó aláírása, kötelezettségvállaló elfogadó nyilatkozata.

D/O megszerzése és felhasználása:

- ship's D/O: a B/L visszaszolgáltatása a fuvarozónak, aki helyette az áru egy-egy részét lefedő D/O-eket bocsát ki

- a szállítmányozó mint a B/L letéteményese kötelezvény formájában bocsátja ki a D/O-eket

- az eladó bocsát ki utalványt a szállítmányozóra, aki azt elfogadja

- a B/L tulajdonosa utasítási jogot kap arra, hogy a fuvarozót egy-egy részmennyiségnek meghatározott személy részére való kiszolgáltatására utasíthassa

A dunai árufuvarozásra 1955-ben kötött Bratislavai Egyezmény (DAF) a fuvarozási okmányok két fajtáját szabályozza: a hajófuvarlevelet, valamint a folyami rakjegyet (connaissement, Ladeschein). Ez utóbbi - a hajóraklevélhez hasonlóan - az áru feletti rendelkezési jogot megtestesítő értékpapír, amelyet általában rendeletre szóló (forgatható) formában állítanak ki.

· Prof.Bánrévy előadásából

Példa: 12 t hajórakomány cukor. Kubában rakták hajóra. Van egy B/L. (Régen ha kellett nekünk cukor, ha nem, egy bizonyos kvótát meg kellett vásárolnunk.) Ekkor igénybe lehet venni a D/O-t.

Később nem a hajótársaságok állították ki a D/O-kat, hanem bizonyos társaság felvásároltak B/L-eket és ők.

Angliában ez nem vált gyakorlattá. Az angolok raktárra vásárolnak és onnan adják el.

Delivery Order lehet: - kereskedelmi utalvány: - eladó

- utalványozó

- kedvezményezett

- kötelezvény: - fuvarozó

 - vevő

20. Röviden ismertesse a Párizsi Uniós Egyezmény, valamint a Berni Uniós Egyezmény lényegét. Miben különbözik a kétféle oltalmi rendszer? Ami kilóg a sorból: a know-how, mint a forgalom tárgya (Ld. a Ptk 86 § (3) és (4) bek)

A KKT az „anyagi értéket képviselő jogok”, mint gyűjtőfogalom alatt nagyon különböző kategóriájú jogosultságokat foglal össze, amelyek egyetlen közös tulajdonsága, hogy valamilyen kizárólagos helyzetet biztosítanak a jogosult számára. Ez a kizárólagos helyzet ugyanúgy árutermészetű, mint maguk a dolgok, vagyis anyagi értéket képvisel. Értéküknél fogva ezek a „kizárólagos helyzetek” forgalom tárgyát képezhetik: el lehet adni őket, vagy más címen átruházni, használatukat másnak átengedni stb.

A KKT-ben felsorolt anyagi értéket képviselő jogok nagy részét a szellemi alkotáshoz fűződő jognak lehet tekinteni: szerzői jogok, iparjogvédelem (ipari tulajdonjog). Az anyagi értéket képviselő ismeret (az ún. know-how), valamint a gazdasági helyzetben (pozícióban) megnyilvánuló vagyoni érték azonban nem jogintézmény, hanem tényleges helyzet, amely csak az érintett szerződő felek viszonylatában biztosít jogosultságot, illetőleg teremt kötelezettséget.

Az ENSZ egyik ún. szakosított intézménye az 1967. évi stockholmi diplomáciai konferencián létrehozott Szellemi Tulajdon Világszervezete (World Intellectual Property Organisation, WIPO), amelynek ma már több mint száz ország a tagja, köztük hazánk is.

A WIPO célja a szellemi tulajdonjogok különböző formái nemzetközi oltalmának előmozdítása a szellemi tulajdon különböző fajtáinak oltalmára létesült ún. nemzetközi uniók igazgatása, egyezmények folyamatos karbantartása, új egyezmények előkészítése és a jogharmonizációt elősegítő mintatörvények kidolgozása.

· A WIPO által igazgatott legfontosabb nemzetközi uniós egyezmények:

1. az ipari tulajdon oltalmára 1883-ban létesült Párizsi Uniós Egyezmény (PUE);

A PUE hatálya kiterjed minden, az iparjogvédelem körébe tartozó jogosultságra. Így: a találmányra, a szabadalomra, a szerzői tanúsítványra, a védjegyek különböző fajtáira, az eredet-megjelölésekre és származási jelzésekre, az ipari, valamint a használati mintára, a kereskedelmi névre, továbbá a tisztességtelen verseny elleni fellépésre.

A PUE rendelkezései a nemzeti oltalom és annak territoriális hatályából indul ki vagyis ennek alapján nem jön létre nemzetközi szabadalom vagy védjegy-, mintaoltalom stb. A PUE érintetlenül hagyja a nemzeti oltalmi rendszereket minden ország független döntési körébe tartozik hogy szabadalmaztatnak -e vagy sem egy adott találmányt.

Vannak minimális követelmények, melyek a tagállamok számára nemzetközi jogi kötelezettségként jelentkeznek:

- egyenlő elbánás (national treatment) elve bármely uniós tagországból származó bejelentést a hazaiéval azonosan kell elbírálni

- uniós elsőbbség elve a legelső bejelentéstől számított 1 éven belül (védjegy és ipari mintaoltalomnál 6 hó) minden további uniós tagországban tett bejelentést úgy kell tekinteni, mintha azt a legelső bejelentés időpontjában tették volna meg.

- jogosítványok függetlenségének elve abban is függetlenek a tagállamok, hogy a valamely tagországban biztosított oltalomra (főszabályként!) nem hat ki az a körülmény, hogy egy másik ország az oltalmat megadja vagy utóbb megvonja.

2. az irodalmi és művészeti alkotások nemzetközi oltalmára 1886-ban létesült Berni Uniós Egyezmény (BUE);

A BUE hatálya kiterjed a szerzői jogvédelem körébe tartozó alkotásokra, így az irodalmi, a tudományos művekre, a művészi alkotásokra, zeneművekre, filmekre, színművekre, ezek nyilvános előadására, a műszaki tervekre stb. A BUE oltalmi rendszere eltér két vonatkozásban a PUE-től:

- nemzetközi oltalmat biztosít így valamennyi tagállamban ugyanazon oltalom védi az adott szellemi terméket

- az oltalmat maga a mű megjelenése teremti meg nincs szükség külön bejelentési, nyilvántartási eljárásra

A szerzői jogra általában annak az országnak az előírásai az irányadók, ahol az oltalmat igénylik, azzal, hogy alkalmazni kell a BUE kötelező anyagi jogi szabályait (az oltalmi idő a haláltól számított ált 70 év)

3. a gyári vagy kereskedelmi védjegyek nemzetközi lajstromozására vonatkozó 1891. évi Madridi Megállapodás megteremti a nemzetközi oltalmat. Lehetővé teszi hogy egyetlen, a WIPO genfi irodáján keresztül tett bejelentéssel minden csatlakozott országban nemzetközi védjegyoltalmat lehessen kapni – amely ország 6 hónapon belül a védjegyoltalom megadása ellen nem tiltakozik, ott hatályba lép

4. az 1970. évi Szabadalmi Együttműködési Szerződés (Patent Cooperation Treaty, PCT);

5. az eredet-megjelölések oltalmáról és nemzetközi lajstromozásáról szóló 1958. évi Lisszaboni Megállapodás Mo-val együtt mindössze 17 ország tagja. Elsősorban a mezőgazdasági és élelmiszeripari termékek vonatkozásában van jelentősége az eredetnek és származásnak.

6. az áruk hamis, vagy megtévesztő származási jelzésének megakadályozására létesült (ugyancsak) 1891. évi Madridi Megállapodás

7. egyéb nemzetközi megállapodás

21. Mi a TRIPs megállapodás? Ismertesse annak legfontosabb rendelkezéseit. Mi volt a magyar és amerikai szabadalmi rendszerek közötti legfontosabb különbség (eljárási, illetőleg termékoltalom) és mi lett a vita rendezésének módja?

· A szellemi alkotások oltalmazására vonatkozó egyéb nemzetközi szerződések

1. Egyetemes Szerzői Jogi Egyezmény: UNESCO égisze alatt 1952-ben megalkotott 1971-ben módosítva. 

2. A GATT keretében elindított ún. Uruguayi round egyik legtöbb vitát kiváltó tárgyalási témája a Szellemi Tulajdonjogok Kereskedelmi Vonatkozásairól szóló Megállapodás (Trade-related Aspects of Intellectual Properly Rights), ismert rövidítéssel a TRIPs Megállapodás előkészítése volt.

A TRIPs Megállapodás létrehozását elsősorban a legfejlettebb ipari országok (USA, Japán, EK) erőltették, nagyon is alapos gazdasági indokokkal. Ezek az országok ugyanis kimutatták, hogy évenként sok tízmilliárd dolláros veszteségük keletkezik abból, hogy a fejlődő és közepesen fejlett országok vállalatai, kihasználva saját országaik „lazább” törvényeit, bűntelenül tudják „felhasználni” a legfejlettebb országok szellemi produktumait. A fejlett országok elsősorban a különböző oltalmi szintek kötelező egységesítését követelték (vagyis minimum-standardek megállapítását és záros határidőn belül minden ország jogalkotásiba történő bevezetését), továbbá egy hatékony ellenőrzés és vitarendezési rendszer kiépítését és működtetését.

A GATT keretében a hatékony vitarendezési mechanizmus adott volt és mivel a szellemi alkotásokra vonatkozó szabályozást össze lehetett kapcsolni a GATT által „menedzselt” - összességükben nagyságrendekkel súlyosabb - kérdésekkel (vámok lebontása, kereskedelmi akadályok felszámolása), kézenfekvőnek tűnt, hogy a szellemi tulajdonnal kapcsolatos új szabályrendszert is a GATT-hoz kell telepíteni.

Valamennyi, az Uruguay-i round során tárgyalásra kerülő téma közül talán ez volt az, amelyikben a legnehezebben érlelődött a megállapodás. Végül azonban a TRIPs Megállapodás is bekerült a Marrakesh-i „csomagba” és bizonyára egy sor ország csak kényszerből vált ennek a megállapodásnak a részesévé, mivel e nélkül az egész Marrakesh-i „csomag”-ot el kellett volna utasítania.

Érdemben egyébként a TRIPs-Megállapodás nem tartalmaz új, eddig nem ismert elemeket, de nagyon precízen megfogalmazza a minimum-standardokat, amelyeket a szellemi tulajdonjogok különböző fajtáinál minden országnak saját jogszabályaiba be kell építenie, ideértve a termékszabadalom intézményének korlátozás nélküli bevezetését. Igaz, a fejlődő, illetőleg átmeneti helyzetben lévő országok 1+4 éves átmeneti időszakra kaptak engedélyt a termékszabadalom teljes körű bevezetésére.

3. Az Amerikai Egyesült Államok azonban nem elégedett meg a TRIPs Megállapodás keretében elért eredményekkel, hanem kétoldalú megállapodások megkötését szorgalmazta egy sor országgal, köztük Magyarországgal is. Több évig tartó, igen nehéz tárgyalások eredményeként 1993 szeptemberében aláírásra került a szellemi tulajdonról szóló magyar-amerikai megállapodás.

Ez a megállapodás átmerteti oltalmat biztosított „kizárólagos forgalmazási és gyártási jogok” formájában a megállapodás hatálybalépésétől számított egyéves visszamenőleges időtartammal a már eljárási oltalomban részesülő bármely amerikai gyógyszertermék számára, amely Magyarországon korábban nem részesülhetett termékoltalomban.

Ennek a megállapodásnak az átmeneti oltalomra vonatkozó rendelkezései törvényi megerősítésre is kerültek.

4. Európai Szabadalmi Egyezmény 1973 München

22. A felek jogviszonyára alkalmazandó jog meghatározásának három lehetséges módja. (Mindegyikre példák!) A jogválasztás jogi természetével kapcsolatos viták

Döntő jelentősége van, hogy milyen jogot, mely jogrendszernek a szabályait kell alkalmazni egy jogvita elbírálásánál.

Bánrévy prof. álláspontja szerint az alkalmazandó jog meghatározásának három lehetséges módja van:

- a felek jogviszonyára kötelezően alkalmazandó jog;

- a felek jogválasztása folytán, illetőleg

- a fórum nemzetközi kollíziós magánjogi szabályai eredményeként alkalmazandó jog.

1. A gyakorlatban két olyan esetcsoporttal találkozhatunk, amikor a felek akaratától függetlenül, előre eldöntött kérdés a jogviszonyukra - vagy legalábbis annak meghatározott elemeire - kötelezően alkalmazandó jog:

A) Az egyik eset az ún. imperatív jogszabályok esete, vagyis amikor fel sem merülhet más szabály (ún. mandatory rules); ezzel a legtöbb jogrendszerben találkozhatunk. Ezek közvetlenül hatnak a szerződéses viszonyokra. Imperatív jellegűek általában: - a devizajogszabályok,

- a behozatali - kiviteli korlátozásokra vonatkozó szabályok, - a munkaviszonyra vonatkozó  alapvető rendelkezések stb.

B) A másik esete a kötelezően alkalmazandó jogszabályoknak, amikor nemzetközi megállapodás írja elő bizonyos normarendszerek alkalmazását meghatározott jogviszonyokra a felek akaratától függetlenül, pl. a KGST - Általános Feltételek

2. Kötelezően alkalmazandó jogszabályok hiányában a legtöbb jogrendszer biztosítja. hogy a felek élhessenek a jogválasztás lehetőségével - a nemzetközi (kollíziós) magánjog keretében szokták tárgyalni. Ezzel szemben Bánrévy álláspontja, hogy a jogválasztás nem kollíziósjogi intézmény, hanem azon kívül esik. A kollíziósjogi kapcsolóelvek célja és feladata, hogy a felmerült jogszabály-ütközéseket segítségükkel a bíróság megoldja. A jogválasztás ezzel szemben magának a jogszabály-ütközésnek a lehetőségét zárja ki

A jogválasztás kérdéskörének néhány gyakorlati kérdése

- A jogválasztás eredményeként a felek jogviszonyukat mintegy „kiemelik” fórum kollíziósjogi szabályai szerint egyébként alkalmazandó jogrendszer hatálya alól. Ez azt a látszatot kelti, hogy a felek akarata erősebb, mint a törvény ereje. A valóság ezzel szemben az, hogy a felek a jogválasztással nem a törvény ellenében juttatják kifejezésre akaratukat, hanem éppen a törvények azok, amelyei lehetővé teszik ezt.

- Külön probléma az ún. hallgatólagos jogválasztás kérdése. Számos jogrendszerben - mind a vonatkozó törvényekben, mind pedig a bírói gyakorlatban ismeretes olyan szabály, amely előírja a bíró számára annak a kérdésnek a vizsgálatot, hogy a felek, ha expressis verbis kinyilvánították volna akaratukat, az milyen jog alkalmazását írta volna elő? Ilyen szabályozással főleg a germán jogterületen találkozunk. A magyar Nemzetközi Magánjogi Kódexben szó sincsen erről, ez ugyanis igen jelentős bizonytalansági elemet visz be: mivel kifejezett jogválasztás hiányában sem a fórum kollíziós szabályai nyernek alkalmazást, hanem előtte a bírónak még meg kell kísérelnie megvizsgálni, hogy nem történt-e „hallgatólagos jogválasztás” és csak ennek hiánya esetén kerülhet sor a kollíziós jog szerint irányadó jog alkalmazására.

3. Az alkalmazandó jog meghatározása a kollíziós szabályok útján - lsd. Nemzetközi Kollíziós Magánjogi szigorlati tételek - 26. tétel.

23. Felelősségi kérdések a nemzetközi gazdasági kapcsolatok körében. (Milyen tendenciák alakítják a felelősségi kérdések szabályozását?). A KPtk speciális felelősségi szabályai

A modern magánjogi rendszerekre általában jellemző, alapvetően a vétkességi elven alapuló, exculpatiós felelősségi rendszer a tömegméretű termelés - közlekedés - felhasználás viszonyaira egyre nehezebben adaptálható:

- a gépesítés nagyarányú elterjedése a termelésben és a közlekedésben a károkozások számának és súlyának hallatlan mérvű növekedése;

- a károkozó magatartások egyre kevésbé egyediesíthetők

- a „vétkes” magatartások körében megnövekedett az enyhén gondatlan, sokszor csak pillanatnyi figyelem-kiesésben megnyilvánuló esetek száma, amelyek tömegesen vezetnek igen nagy károkhoz;

- mindezek folytán felborult az egyensúly a károkozó vétkességének foka, valamint a kár mértéke között.

A jog sokféleképpen próbált erre reagálni:

1. Legalapvetőbb a társadalmi kárelosztás gondolata, amely - alapvetően a biztosítás intézménye révén - a károk viselését, a károkozótól már teljesen elszakadva, felosztja a társadalom tagjai között.

2. A vállalatnak az alkalmazottaiért való felelőssége általános szabállyá válik; ezzel a kár és a károkozó fizetőképessége közötti nagyarányú aránytalanság lényegében megszűnik.

3. A vétkességi felelősség mellett eddig is létező objektív felelősségi alakzatok új felelősségi formákkal bővültek, pl. a közvetlen termékfelelősség intézménye (product liability). Az alapját az a felismerés képezte, hogy a felelősség „objektivizálódásának” logikus rendje az, ha közvetlenül - a kereskedelmi - közvetítői hálózat kikapcsolásával - maga a termelő felel a terméke által okozott kárért. A közvetlen termékfelelősség intézménye először a bírói gyakorlatban alakult ki. A bírói gyakorlat elsősorban a bizonyítási teher megfordításával igyekezett a termelő felelősségét „objektivizálni”. Alapvető fordulatot jelentett ebben a kérdésben az EGK 1985-ben kibocsátott Irányelve a termék hibájából eredő károkért viselt felelősség szabályozásáról. Az Irányelv leszögezi a vétkességtől független felelősség alapelvét a .szerkezeti, gyártási, tájékoztatási és fejlesztési hibából eredő károkért. A vétkességtől független kárfelelősség esetén viszont indokolt a felelősség korlátozása. Ez időben 10 évben lett meghatározva.

4. Legáltalánosabb megoldásnak a nemzetközi gazdasági kapcsolatokban a szerződéses felelősség-korlátozási kikötéseket tekinthetjük, amelyek révén az eladók (szállítók, vállalkozók) saját felelősségüket mind összegszerűen, mind időtartamban korlátozni törekszenek. Ennek egyik gyakran alkalmazott módja a felelősségnek meghatározott okokból származó hibákért (pl. rejtett anyaghibáért, a beszállítók hibáiért) való kizárása.

5. A felelősség-korlátozás különböző formáinak a magyar jogban hosszú ideig akadályát képezték a Ptk. szigorú felelősségi szabályai, melyet a Kptk. old.

- A Kptk. 15. §-a lehetővé teszi a feleknek, hogy a „szerződésszegésért való felelősséget korlátozhassák, illetőleg kizárhassák”, másrészt jogot ad a bíróságnak (a választottbíróságnak) a kártérítés mérséklésére.

Az a tény, hogy a jogalkotó a Kptk. 15. §-át a Ptk. teljes 314. §-ához kapcsolta, egyébként azt is jelenti, hogy a felek jogosultak a felelősség korlátozásában, vagy kizárásában megállapodni.

A bíróság (választottbíróság) mérséklési jogának kimondását a Ptk. 318. § (1) bekezdésében foglalt, a szerződésszegésért való felelősség bírói mérséklését tiltó rendelkezés indokolja.

- A Kptk. 18. §-ában foglalt szabály arra az esetre tartalmaz rendelkezést, ha a felek nem éltek a 15. §-ban biztosított - fentebb tárgyalt - lehetőséggel. Ilyen esetben a Ptk. általános szabályainak elemzése a korlátlan kártérítési felelősség megállapításához vezet.

A nemzetközi gazdasági kapcsolatokban leggyakrabban alkalmazásra kerülő nemzeti jogokban sorra megtalálhatók a kártérítés korlátok közé szorítását célzó elemek (angol, francia, svájci jog). Mindegyik célja közös: olyan korlátok közé szorítani a megtérítendő károkat, amelyek lehetőségével egy „gondos kereskedő”-nek a szerződés megkötésekor számolnia - s így kalkulálnia is - kellett.

Ennek a gondolatnak a hazai megfogalmazását jelenti a Kptk. 18. §-a: csak azokat a károkat vonja a megtérítés körébe, melyek: - a károkozó magatartás közvetlen következményei, és 

- amelyekkel már a szerződés megkötésekor,

- mint a szerződésszegés lehetséges következményével 

- előre lehetett számolni.

24. A nemzetközi adásvétel fogalma, sajátosságai (a szerződés teljesítése, a tulajdonjog fenntartása, a kárveszély viselésének szabályozása stb). A nemzetközi adásvétel egyes, nevesített válfajai

Adásvételi ügylet (Sales of Goods): a termelési és elosztási viszonyok legjellegzetesebb kifejezője, az árucsere alapvető fontosságú közvetítője

· Fogalma, sajátosságai

- a dolog tulajdonba adása pénz ellenében

- magyar jog: külkereskedelmi adásvétel tárgya csak „áru” lehet (ingó dolog, energia, éprtékpapír) 

- lényeges eleme még: vételárban való megállapodás, a felekre van bízva - nem vonatkoznak rá a hazai árképzési és árhatósági szabályok. Előfordulhat hogy egy termék árát államközi szerződés határozza meg. – eltérést nem enged.

- az adásvételi szerződés teljesítése a szerződés tárgyának birtokba adását jelenti. (az eladónak olyan helyzetbe kell hoznia a vevőt, hogy az szabadon és biztonságosan rendelkezhessen a dologgal)

- A tulajdonjog átszállásának helye és időpontja tekintetében eltérő jogi megoldásokat alkalmaznak. A tulajdonjog-fenntartás kikötése az eladó érdekeinek biztosítását indokolja (magyar jogban a vételár teljes kifizetéséig tartható fenn)

- A kárveszély viselésének kötelezettsége (a tulajdonjog lényeges tartalmi eleme) = a dologban bekövetkezett és másra át nem hárítható károkat a tulajdonosnak kell viselnie. A nemzetközi adásvételnél fokozott kárveszéllyel kell számolni. A kárveszély átszállásának helyét és időpontját a felek rendszerint valamilyen szokványra utalással teszik meg. (pl. INCOTERMS). Megállapodás hiányában a szerződésre irányadó jog szabályai döntik el a kárveszély átszállásának kérdését.

· Az adásvétel ill. adásvétel + csere kombinációinak külön nevesített fajtái:

- kompenzációs ügyletek (áru ellenértékét áruval egyenlítik ki, nincs devizamozgás)

- kapcsolt ügyletek - kompenzációs ügylet devizafizetés kombinációjával

- adresszációs ügyletek - klíringelszámolás keretében bonyolódó kapcsolt ügylet

- barter ügylet - árukapcsolásos ügylet, a felek devizaösszeget letétbe helyeznek

- reexport ügyletek - a vevő az árut közvetlenül harmadik országba adja el

- switch ügyletek célja a kötött és a szabaddeviza árfolyamok közötti árkülönbözet kihasználása

25. Az adásvételre vonatkozó egységes jog kialakulása. A KGST ÁSzF jelentősége, rövid jellemzése. Az 1964. évi Hágai Egységes Törvények (ULIS és ULFIS). Példák a Hágai Egységes Törvények és a Bécsi Konvenció főbb eltéréseiről!

· Az adásvételre vonatkozó egységes jog kialakulása

1. A KGST keretében létrehozott Általános Szállítási Feltételek - ÁSZF

Kezdetben bilaterális alapon, majd 1958-ban alkották meg az első sokoldalú ÁSZF-t, 1968-ban kibővítették, 1975-ben, 1979-ben tovább módosították, végső formája 1988-ban. Az ÁSZF alkalmazása a felek számára kötelező volt, egyes rendelkezéseitől a felek eltérhettek egyező akarattal, de félre nem tehették a szerződéses kapcsolatukban. Az ÁSZF szabályai megelőzték az egyes tagországok belső jogi szabályait, azok akkor alkalmazandóak, ha ÁSZF nem rendelkezett a kérdésről, az eladó országának anyagi jogát kellett alkalmazni. 

Jellemzői:

- a reális teljesítés elve = a megkötött szerződéseket teljesíteni kell a szerződés tartalma szerint

- szigorú felelősségi rendszer (mentesülés a nem-teljesítés alól csak vis maior esetén)

- (ellenállhatatlan erő = a szerződés megkötése után, rendkívüli jellegű és elháríthatatlan esemény következtében állt  be ) vagyis a felelősség objektív jellegű

- egyetlen szankció: az áru értékének max. 8%-ig terjedő mértékű kötbér. 

- 1991.01.01. utáni szerződésre az ÁSZF szabályai akkor vonatkoznak ha a felek külön kikötötték

- külön ÁF-ek készültek szerelési munkákra, kooperációs tevékenységre, stb.

2. Az 1964.évi Hágai Egységes Törvények (ULIS és ULFIS)

UNIDROIT 1935-ben kezdte kidolgozni az egyezménytervezetet, amelyet 1939-ben átdolgozott formában tettek közzé. 1951 Hágai diplomáciai konferencia: szükséges az egységes szabályok kidolgozása, bizottságot állítottak fel, amely két tervezetet készített: 

- Egységes törvény az áruk nemzetközi adásvételéről ULIS. 

- Egységes Törvény az áruk nemzetközi adásvételi szerződéseinek megkötéséről ULFIS

1964-ben 28 állam vett részt a konferencián, a két egyezmény 1972-ben lépett hatályba 9 állam viszonylatában /Belgium, Gambia, Izrael (csak ULIS), Hollandia, Luxemburg, Nagy-Britannia, NSZK és San Marino/.

1966-ban az ENSZ létrehozta az UNCITRAL bizottságot, mely elkezdte a hágai Egységes Törvények felülvizsgálatát. Jelentősége ma már nincs, mivel a Bécsi konvenció 99. cikke értelmében akik csatlakozni kívánnak a Konvencióhoz, fel kell mondaniuk az Egyezményekben való részvételüket.

· Prof. Bánrévy előadásából

Az ÁSZF a szállítási jogban kialakult nézetek előfutára. Egységesített a KGST-n belül.

Nagy mértékben hozzájárult az 1980-as Bécsi adásvételről szóló egyezmény kialakításához.

Nem lett hatályon kívül helyezve.

91-től nem kötelező, de lehet, viszont a korábban megkötött szerződések az ÁSZF szerint működnek.

Nagy könnyebbség és előrelépés: nem kellett országonként a Ptk-k szerint eljárni.

Kezdetben jól funkcionált. Két dolgot nem tudott megoldani:

- A felelősség egyetlen ismert és elismert formája a kötbér volt. Ha az áru hibás, akkor is késedelmi kötbér. A késedelmi kötbér az áru értékének 8%-áig terjedhetett.

- Szerződéstől nem lehetett elállni.

26. A Bécsi Konvenció I.: személyi-területi hatályának meghatározása (1. Cikk (1) a. és b. pontja), tárgyi hatály (2. cikk). Milyen kérdéseket nem szabályoz a Konvenció (4. és 5. cikk)? Adásvétel és vállalkozás, szállítás elválasztása. 

· A  Bécsi Konvenció CISG

Az UNCITRAL keretében egységes egyezmény tervezete 1976-ra készült el, 1977, 1978-ban véglegesítettek, 1980. március 10 bécsi diplomáciai konferencia, 62 állam, nemzetközi szervezetek (Világbank, Nemzetközi Kereskedelmi Kamara) vett részt, konferencia elnöke Eörsi Gyula. 1980.04.01. írták alá az egyezményt 

Az áruk nemzetközi adásvételi szerződéseiről szóló ENSZ-Egyezmény - United Nations Convention on Contracts for the International Sale of Goods (CISG), 1988.01.01. lépett hatályba, ma már 53 országban hatályos jog (EU nem tag: UK, Írország, Törökország, Portugália, Albánia; más nemtag: Japán, délkelet-ázsiai országok, dél-amerikai országok nagyobb része

A csatlakozott államok vonatkozásában akár a felek jogválasztása, akár a bíróság által alkalmazott kollíziós szabályok folytán irányadó jog a Bécsi Konvenció szabályai!!!

· A konvenció hatálya 

- 1.Cikk (1) ha mind az eladó, mind a vevő „üzleti helye” Szerződő Állam területén van. (speciális eset: magyar vállalat + külföldi cég Mo-i. képviselete )

- 1.Cikk (1) b) előírja  a konvenció alkalmazását, ha egy adott jogvitában eljáró bíróság államának kollíziósjogi szabályai szerint valamely, a Konvencióban részes állam jogát kell alkalmazni. A 95.Cikk lehetővé teszi, hogy egy állam a ratifikáció során nyilatkozatban zárhassa ki a b) pont alapján a Konvenció alkalmazását. (Csehszlovákia, Kína, Szingapúr, USA)

- 2.Cikk kivétel a Konvenció hatálya alól: - amelynek tárgya személyes, családi vagy háztartási használatra vett áru

- amely árverés, (aukció) keretében történt

- amely végrehajtáson vagy egyéb hatósági intézkedésen alapul

- amelynek tárgya kötvény, részvény, értékpapír vagy pénz

- amelynek tárgya légijármű vagy vízi közlekedési eszköz

- amelynek tárgya villamos energia

Magának az adásvételnek a fogalmát a konvenció nem határozza meg.

- 3. cikk megkülönbözteti az adásvételt a különféle vállalkozási típusú ügyletektől: a jövőben előállítandó árura vonatkozó szerződés is adásvételnek tekintendő, kivéve ha a vevő vállalja, hogy az áru legyártásához szükséges anyagok lényeges részét ő szolgáltatja. A bérmunka szerződések (amikor a vállalkozó idegen anyagot dolgoz fel késztermékké) nem esnek a Konvenció hatálya alá. 

3. cikk (2) nem tekinti adásvételnek az olyan szerződést, amikor az árut szolgáltató fél kötelezettségeinek túlnyomó része munkavégzésből áll. 

A konvenció expressis verbis kizárja szabályozási köréből a szerződés érvényessége kérdésének eldöntését, és a szerződés tulajdonjogra gyakorolt hatásának a kérdését. 

- 5. cikk - nem tartozik a konvenció hatálya alá a közvetlen termékfelelősség kérdései

27. A Bécsi Konvenció II.: Diszpozitivitás (6. cikk). Az általános rendelkezések: a Konvenció értelmezése és a joghézagok kitöltése (7. cikk). Jognyilatkozatok értelmezése (8.cikk) A szokás szerepe. (9. cikk). (Jogesetek)
- 6. cikk - biztosítja a feleknek azon jogát, hogy megállapodással a konvenció alkalmazását szerződésükre kizárhassák ill attól eltérhessenek (kivétel az egyik fél szerződő állama nyilatkozatot tett a kötelező írásbeliségre, a felek ezt egyező akarattal sem tehetik félre)

Nem sorolható a kötelezően alkalmazandó jog kategóriájába – de arról nem rendelkezik hogy a kizárás milyen módon történjen, csak legyen egyértelmű.

A felek szabadon el is térhetnek pl. ha az ajánlat tartalmaz a Konvenciótól eltérő feltételeke és a másik fél ezt kifejezetten elfogadta

- 7. cikk a Konvenció értelmezésére vonatkozik

a) nemzetközi jelleg, nem lehet a konvenciót bármely nemzeti jog alapján értelmezni

b) egységes értelmezésre kell törekedni, precedensek gyűjtése, közzététele

c) jóhiszemű értelmezés követelménye

7. cikk (2) joghézagok kitöltésének kérdése - kétlépcsős megoldás

a) Konvenció alapjául szolgáló általános elvek, ilyenek hiányában

b) a nemzetközi magánjog szabályai szerint az adott szerződésre irányadó jog rendelkezéseivel összhangban kell megoldani (általános elv pl. a fél nyilatkozatát a fél szándéka szerint kell értelmezni, ha ez nem alkalmazandó akkor a másik félhez hasonló ésszerűen gondolkodó személy értette volna; a felek szerződésének láthatatlan részét képezi minden olyan szokás, amelyet ismertek vagy ismerniük kellett, széles körben ismert és a szóban forgó szerződéstípus körében rendszeresen alkalmaznak).

28. A Bécsi Konvenció III.: a szerződés megkötésének szabályai. Az ajánlat lényeges elemei. Ajánlati kötöttség kérdése. Eltérő tartalmú elfogadás. Az írásbeliség kérdése, az ezzel kapcsolatos magyar fenntartás. (11.-24. cikk) (Jogesetek)

A II. részt a Konvencióhoz való csatlakozás során az államok nyilatkozattal kizárhatják.

- 11. cikk teljes formaszabadság elvi alapján áll (érvényes szerződés létrejöhet írásban, szóban, ráutaló magatartással)

96. cikk lehetőséget ad bármely államnak, hogy a Konvenció 11.cikke nem alkalmazható, ha bármelyik fél telephelye a nyilatkozatot tevő államban van. Ilyenkor a 12.cikk értelmében a szerződés érvényességi feltételévé válik az írásbafoglalás, ami a 13.cikk értelmében lehet távirat vagy telex is. A - 12.cikk olyan kogens szabály, amelytől a felek egyező akarattal sem térhetnek el.
Ajánlatnak tekinthető egy nyilatkozat a Konvenció követelménye szerint, ha
a) meghatározott személynek van címezve

b) legyen kielégítően meghatározott az ajánlat - utaljon az árura, tegye meghatározhatóvá a mennyiséget és az árat

c) elfogadása esetére legyen meg az ajánlathoz való kötöttség szándéka. 

· A szerződés megkötése

- 14. cikk (2) közönséges címzett pl. újságban = ajánlattételre szóló felhívás, nyilatkozatnak az tekintendő, amikor valaki konkrét kezdeményezést tesz az áru megvételére

- 15. cikk az ajánlat akkor hatályos ha eléri a címzettet. Így az ajánlat visszavonható mielőtt eléri a címzettet (pl. telexen). Akkor veszti hatályát, amikor az ajánlat az ajánlattevőhöz megérkezik. Hatályossá vált ajánlatot is vissza lehet vonni, amíg azt el nem fogadták. 

- 16. cikk Visszavonhatatlan ajánlat - ennek ki kell derülnie az ajánlat szövegéből, a körülményekből is. Nem visszavonható ha a címzett ésszerűen tarthatta az ajánlatot visszavonhatatlannak és az ajánlatban bízva másr cselekedett is
- 18. cikk az elfogadás kétféle módon mehet végbe – nyilatkozattal vagy valamilyen aktus megtételével (pl. fizetés teljesítése, vagy az áru útnak indítása).
A szóbeli ajánlatot nyomban el kell fogadni vagy visszautasítani.
Ha az ajánlattevő határidőt szabott az elfogadásra, az elfogadás csak akkor hatályos, ha az határidőn belül megérkezik az ajánlattevőhöz. Ha nem volt határidő kitűzve, az ajánlat elfogadásának ésszerű időn belül kell megérkeznie az ajánlattevőhöz.
Amikor az elfogadás eltér az ajánlattól

a) amikor a címzett tudatosan tér el az ajánlattól, nyilatkozata új ajánlatnak minősül

b) nem tudatos pl. gépelési hiba következménye

Ha az elfogadás az ajánlattól lényegtelenül tér el a szerződés létrejött, kivéve ha ajánlattevő haladék nélkül tiltakozik. Tiltakozás hiányában a szerződés az elfogadó nyilatkozattal összhangban jön létre
- 19. cikk lényeges eltérés: ár, fizetési feltételek, az áru minősége, mennyisége, a vitás kérdések rendezési módja. 
- 21.cikk elkésett elfogadás:

a) ha későn küldték el az elfogadó nyilatkozatot - a címzett haladéktalan értesítést küld az ajánlattevőnek

b) ha postai továbbítás hibájából történt, és bizonyítani lehet, az elfogadás hatályos, kivéve ha az ajánlattevő haladéktalanul közli hogy az ajánlat nem jött létre

- 23. cikk a szerződés abban a pillanatban jön létre, amikor az elfogadás hatályossá vált

- 24. cikk a nyilatkozat akkor éri el a másik felet, amikor eljuttatták hozzá, megkapta

29. A Bécsi Konvenció IV.: Az eladó kötelezettségei (áru szolgáltatása, okmányok átadása stb). Az áru szerződésszerűsége. (25.-44. cikk)

· Az eladó főkötelezettségei

- 30. cikk az eladó kötelezettségei: áru szolgáltatása, (felek megállapodása szerinti) okmányok átadása, tulajdonjog átruházása. 

· Az áru szolgáltatása és az okmányok átadása

- 31. teljesítési hely:

a) ha fuvarozó közbejöttével - amikor az eladó az árut átadja az első fuvarozónak

b) ha nincs helye fuvarozásnak, az árut ismert helyen állítják elő - ezen a helyen kell teljesíteni

c) más esetben az árut az eladónak  a szerződés megkötése idején fennállott telephelyén kell a vevő rendelkezésére bocsátani.

- 32. az árut beazonosításra alkalmassá kell tenni - identifikálni - a kárveszély addig nem száll át!

- 33. A teljesítés ideje

a) ha a szerződésből levezethető  az időpont - akkor
b) ha teljesítés időtartamát rögzíti a szerződés - időtartamon belül, kivéve ha a körülményekből más nem következik
c) a szerződés megkötését követő ésszerű időn belül (kereskedelmi szokások)

· Az áru szerződésszerűsége és harmadik személy igényei
- 35. Szerződésszerűség  (+) az áru meg kell feleljen a szerződés rendelkezéseinek (mennyiség, minőség, csomagolás) a felek ellenkező megállapodása hiányában az áru nem szerződésszerű, kivéve 
a) ha arra a célra alkalmas amelyre a hasonló árukat használni szokták

b) megfelel speciális felhasználási célnak, amelyről a vevőt tájékoztatták

c) megfelel a vevőnek bemutatott mintának

d) szokásos módon van csomagolva, vagy oly módon ami alkalmas az áru megóvására

A szerződésszerűség bizonyításának terhe az eladó vállán nyugszik. 
A kárveszély átszállásának pillanatában kell megfelelnie a szerződésszerűség követelményének. 

- 36.cikk szerint ez az időpont irányadó ha a hiba csak későbbi időpontban válik nyilvánvalóvá. 
36. (2) a kárveszélyátszállás időpontját követően keletkező hibáért az eladó felelőssége megállapítható, ha az az eladó valamely kötelezettségének a megszegéséből keletkezett. 
- 38. cikk A vevőnek az áru megvizsgálására vonatkozó kötelezettségei - a körülmények által lehetővé tett rövid időn belül. A fuvaroztatásnál, tovább- ill. átirányításnál a vizsgálat időpontja kitolódik amíg az áruk a rendeltetési helyre érkezik.

- 39. cikk Ésszerű időn belül értesítenie kell az eladót a hiba pontos megjelölésével, ellenkező esetben elveszti a nem szerződésszerű teljesítésre alapozható jogait (kártérítési igény)
39. cikk (2) Két év az a legvégső határidő, amelyen belül még lehetősége van a vevőnek a nem észszerű teljesítés miatt fellépni az eladóval szemben. 
- 41. Jogszavatosság - olyan árut köteles szolgáltatni az eladó, amely mentes 3. személyek jogaitól és igényeitől, kivéve ha a vevő ehhez hozzájárult. 
- 42. szellemi tulajdon kérdései. Az eladónak olyan árut kell szolgáltatnia 
a) amely mentes 3. személy bármilyen szellemi tulajdonon alapuló olyan jogától

b) amelyről az eladó a sz. megkötésekor tudott, vagy tudnia kellett,

c) feltéve, hogy a szellemi tulajdonjogot abban az államban biztosították, ahol a vevő telephelye van

d) ha a felek a sz. megkötésekor számításba vették, h az áru továbbeladásra fog kerülni, úgy ezekben az államokban is. 

Mentesül az eladó a felelősség alól, ha a vevő szolgáltatott olyan adatokat, amelyek harmadik személy szellemi tulajdonjogán alapulnak vagy azt sértik.

- 43. jogvesztés - ha nincs ésszerű határidőn belül értesítés

- 44. ha a vevőnek ésszerű mentsége van az értesítés elmulasztására, úgy csökkentheti a vételárat, követelheti tényleges kárának megtérítését

30. A Bécsi Konvenció V: A vevő kötelezettségei (vételár megfizetése, az 55. cikk értelmezése, átvételi kötelezettség stb.). A kárveszély átszállása (53-60, 66-69 cikk)

· A vevő kötelezettségei

- 53. cikk a vevő főkötelezettsége  - vételár megfizetése, áru átvétele 

- 54. cikk intézkedések megtétele időben, ami kifizetéshez szükségesek pl. engedélyek beszerzése

- 55. cikk érvényes szerződés nem rendelkezik az árról - a szerződést érvényesnek kell tekinteni, ár = adott kereskedelmi ágban, általában felszámított árra kívántak utalni. Ellentét a 14. és az 55. cikk között - a konvenció törekvése, hogy gyakorlatias megoldásokkal segítse elő, hogy a már létrejött szerződések lehetőleg teljesítésre is kerüljenek. Vélelem: a felek arra az árra gondoltak, amit a szerződés megkötésének az időpontjában, ilyen árukért hasonló feltételek mellett fizettek volna.

- 57. cikk fizetés helye - rendszerint az eladó telephelyén, kézen-közön történő adásvétel esetén, az átadás helyét kell a fizetésé helyének is tekinteni. 

- 58. cikk fizetés időpontja - ha a felek nem állapodtak meg másként. Eladó nem köteles átadni az árut amíg a vevő nem fizet, az áru feletti rendelkezési jogot megtestesítő okmány csak a vételár megfizetése ellenében szolgáltatható ki. A vevő nem köteles a vételárat megfizetni addig, amíg nem volt módja az árut megvizsgálni. 

- 59. cikk fizetési kötelezettség

- 60. cikk a vevő átvételi kötelezettsége (meg kell tennie mindent, hogy az eladó teljesíteni tudjon, át kell vennie az árut)
· A kárveszély átszállása 

Egy adott földrajzi ponttól, meghatározott időponttól kezdődően az áru vétlen sérüléséből, elvesztéséből eredő károkat a vevőnek kell viselnie. Lehet kötve az áru leszállításához (pl. magyar jog) vagy a tulajdonjog átszállásához (pl. angolszász)

- 66. cikk ha az áru elvesztése vagy megsérülése a kockázat átszállása után következik be, a vevő köteles a vételárat megfizetni, kivéve ha az elvesztés az eladó hibájára visszavezethető. 

- 67. cikk fuvarozás esetén akkor száll át a kárveszély a vevőre, amikor az árut az első fuvarozónak átadják. Ha meghatározott helyen köteles átadni akkor addig nem száll át. Nem száll át a kárveszély amíg az áru azonosságát hitelt érdemlően nem bizonyítják. 

- 68. cikk tranzitálás ideje alatt eladott áru (afloat) esetén a szerződés megkötésének időpontjában száll át a vevőre

- 69. cikk áru raktárban vagy eladó fuvareszközével szállítják - áru átvételekor (rendelkezésre bocsátáskor) száll át a kárveszély

- 70. cikk ha az eladó szegi meg a szerződést, akkor a 67-69.-ben foglaltak nem érintik a vevőnek a szerződésszegés orvoslására rendelkezésre álló jogorvoslati lehetőségeit

31. A Bécsi Konvenció VI.: a szerződésszegés esetén az eladót és a vevőt megillető jogok (alapvető szerződésszegés, elállási nyilatkozat hatályossága, természetbeni teljesítés). Az eladó szerződésszegése esetén a vevőt megillető jogok (szavatossági jogok). A vevő szerződésszegése esetén az eladót megillető jogok. (25.-29. cikk, 45-52. cikk, 61-65. cikk) (Jogesetek)

· Általános rendelkezések

A konvenció III. része foglalkozik az adásvétel tartalmi kérdéseivel.

- 25. cikk alapvető szerződésszegés: A felek egyike által elkövetett szerződésszegés akkor alapvető, ha az a másik félnek olyan hátrányt okoz, amely jelentős mértékben megfosztja őt attól, amit a szerződés alapján jogosult elvárni, kivéve, ha a szerződő fél nem látta előre és egy ésszerűen gondolkodó, hasonló személy, azonos körülmények között sem látta volna előre az ilyen következményt. 

Nem teljesítés esetén: a vevő azonnal elállhat-e vagy előtte póthatáridőt kell tűzzön. Más kötelezettségek nem teljesítése: a vevőt egyáltalán megillette-e az elállás joga 

- 26.cikk - a konvenció nem ismeri az elállási nyilatkozat folytán a szerződés ipso-facto megszüntetését. Előnye, hogy a nyilatkozat/értesítés kézbesítésének elmaradása vagy késedelme folytán a másik fél nem kerülhet olyan helyzetbe, hogy olyan intézkedéseket tesz, amiket nem tett volna ha tud a másik fél elállásáról

- 27. cikk ellentétben a II. rész megoldásával az értesítés feladásához fűződik a jogi hatály

- 28. reális teljesítés elve - a bíróság akkor rendelhet el természetbeni teljesítést, ha a fórum saját joga szerint is ezt tenné a nem a Konvenció hatálya alá tartozó szerződések esetében. (e kérdésben nem sikerült egységes jogot létrehozni)

- 29. cikk a szerződés kölcsönös megszűntetése vagy módosítása kérdésében deklarálja a formaszabadságot, ha a felek írásban állapodtak meg módosítani is csak úgy lehet, +96.cikk. 
· Az eladó szerződésszegése esetén a vevőt megillető jogok

- 45. cikk vevőt az eladó szerződésszegése esetén megillető jogok

a) specifikus jogok 46-52,

b) kártérítés egyéb jogosítványokon felül illeti meg a vevőt
- 46. cikk a vevő

a) követelheti a természetbeni teljesítést, kivéve ha ezt kizáró ok van

b) fajlagos szolgáltatás esetén helyettesítő árut követelhet (ha a leszállított áru szerződésellenes, ez alapvető szerződésszegésnek minősül, csere igénylés ésszerű időn belül történt)

c) követelheti a kijavítást, ha ésszerű időn belül igényli, és az maga ésszerű

- 47. cikk a vevő ésszerű póthatáridőt szabhat 

- 48. cikk eladó lehetősége h határidő letelte után is rendbe hozhassa szolgáltatásának minden hibáját (ne legyen késedelmes) a vevőt ekkor is megilleti a késedelem miatti kártérítési jog  

- 49. cikk a vevő elállási joga hibás teljesítés és nem teljesítés esetén (póthatáridőben sem teljesít az eladó) Hibás teljesítés esetén akkor lehet elállni, ha a nem szerződésszerű teljesítés alapvető szerződésszegésnek minősül és erről az eladót megfelelően értesítették. Nem teljesítés esetén elállni akkor lehet, ha az eladó a póthatáridőben sem teljesített, ha a teljesítés megtörtént, a vevő akkor is elállhat ha ésszerű időn belül értesíti az eladót arra hivatkozva hogy a késedelem alapvető szerződésszegést valósított meg.

- 50. cikk árleszállítási jogot biztosít a vevőnek (függetlenül attól hogy a vételárat már kifizette-e). Nem csökkentheti, ha a teljesítést visszautasította ill ha az eladó már kicserélte vagy kijavította.

- 51. cikk részteljesítés - a vevő elállhat a szerződéstől, ha a nem komplettség alapvető szerződésszegés

- 52. cikk előszállítás - a vevő joga hogy elfogadja-e, többletmennyiség elfogadása szerződés szerinti áron
· A vevő szerződésszegése esetén az eladót megillető jogok

- 61-65. cikk

32. A Bécsi Konvenció VII.: az eladó és a vevő kötelezettségeire vonatkozó közös rendelkezések (előzetes szerződésszegés, részletteljesítés, kártérítés, mentesítő okok, kamat, felelős őrzés). A szerződés megszűnésének jogkövetkezményei. (71.-88. cikk)

· Teljesítést megelőző szerződésszegés és részletekben történő teljesítésre vonatkozó szerződés

- 71. cikk

- 72. cikk

- 73. cikk

· A kártérítés

- 74. cikk A kártérítés mércéje azzal a veszteséggel azonos összeg, amely a szerződésszegés következményeként állt elő. Cél: olyan helyzetbe hozni a sértett felet, mintha a másik fél pontosan teljesített volna. A kártérítés mértékének korlátja - csak olyan kárt kell megtéríteni, amelynek lehetséges bekövetkezését a szerződéskötés időpontjában a fél előre látta, vagy látnia kellett volna az összes körülmények figyelembevételével.

Kizárja a következményi károkat pl. veszélyes áru szállítás közben felrobban és egy útmenti ház megsérül, a benne lévő műkincsek megsemmisülnek.

Alapvetően objektív alapú kártérítési koncepció
- 75. cikk fedezeti vétel ill. eladás - ha a jogosult fél elállt a szerződéstől az eladó az immár feleslegessé vált áruját eladja = fedezeti eladás. Ha ez megtörténik a kártérítésre jogosult fél követelheti a másiktól a fedezeti vétel során alkalmazott ár és a szerződéses ár közötti különbözetet + megmarad a félnek az a joga, hogy egyéb kárainak megtérítését követelje
- 76. cikk ha az árunak piaci ára van nem szükséges fedezeti eladást teljesíteni, a kártérítésre jogosult fél absztrakt árszámítással is élhet (elállás időpontjában hatályos piaci ár és a szerződéses ár közötti különbözet) ilyenkor is fennmarad az egyéb károk megtérítése
- 77. cikk károsult kárcsökkentési kötelezettsége

· Kamat

- 78. cikk

· Mentesítő okok

- 79. cikk mentesülés - ha váratlan események gátolják a teljesítést, a szerződésszegő fél kimentheti magát a felelősség alól. "Vis maior" klauzula - ha bizonyítja, hogy ezt olyan rajta kívülálló akadály okozta, amellyel a szerződés megkötésének időpontjában ésszerűen nem számolhatott és amelynek, vagy következményeinek az elhárítása nem volt elvárható tőle. 

79.(2) azokért a személyekért való felelősség kérdését szabályozza, akiket igénybe vett a teljesítés során (teljesítési segédek) - akkor mentesül, ha biz. hogy az ő vonatkozásukban is fennállnak a megkívánt mentesülési feltételek. 

79. (4) a teljesítésben akadályozott fél köteles az akadályról a másik felet ésszerű időn belül értesíteni

- 80. cikk: saját magatartással okozott szerződésszegésre hivatkozás

· A szerződés megszűnésének jogkövetkezményei
- 81. az elállás joghatásai 

a) egyoldalú hatalmasság, csak legsúlyosabb esetekben biztosítható

b) mindkét felet felmenti az elállásból származó kötelezettségei alól, kivétel kártérítési kötelezettség

c) nem érinti az elállás következményeivel foglalkozó esetleges rendelkezéseit

d) ~ következtében a már teljesített szolgáltatások kölcsönösen visszajárnak 

- 82. cikk nincs elállási joga a vevőnek ha nem képes a már megkapott árut azonos állapotban visszaszolgáltatni kivéve ha: - az áru tönkremenetele nem az ő hibájából történt

- minőségi megvizsgálás során semmisült meg

- normál kereskedelmi forgalomban továbbeladásra vagy felhasználásra került, mielőtt szereznek meg nem felelő volta felfedésre került volna

- 83. cikk ha a vevő elvesztette is a jogát az elállásra/helyettesítő áru szállításának követelésére, minden egyéb joga fennmarad pl. kártérítés

- 84. cikk ha az eladónak vissza kell fizetnie a kapott vételárat, ezután kamatot is kell fizetnie
Ha a vevő a megkapott árut nem tudja visszaszolgáltatni 81. ill 82. cikknek megfelelően, a vevő elszámolási kötelezettséggel tartozik az eladóval szemben. 

· Az áru megőrzése

- 85. cikk

- 86. cikk

- 87. cikk

- 88. cikk
33. A Bécsi Konvenció VIII.: az Egyezmény zárórendelkezései (a II. vagy a III. rész kizárása, fenntartások) (89.-101. cikk). Az elévülési időre vonatkozó New York-i Konvenció.

A zárórendelkezések szabályozzák az egyezmény hatálybalépésével, az egyezménnyel kapcsolatban tehető fenntartásokkal (nyilatkozatokkal) kapcsolatos kérdéseket.
- nem kívánja alkalmazni a Konvenció II. vagy III. részét 

- a hozzá nagyon hasonló jogi szabályozással rendelkező államokkal kapcsolatban a Konvenciót nem (pl. skandináv államok egymás közötti forgalomban) vagy

- ragaszkodik ahhoz, hogy a szerződések érvényesen csak írásbeli alakban jöhetnek létre. 
· Az elévülési időről szóló New York-i Konvenció

24 tagja van Lo, Mo, N, Ro, Slo, USA, Zambia, Argentína, Uruguay stb.
Az ENSZ keretében 1974. június 14-én írták alá, majd a Bécsi Konvenció aláírásával egyidejűleg az Egyezmény módosításáról szóló Jegyzőkönyvet (Mo kihirdetve 1989.1.tvr)

- Az elévülési idő 4 év. 

- Az elévülés akkor kezdődik, amikor a követelés esedékessé válik. Külön szabályozza a szerződésszegésből eredő igények elévülését. Valamely hibából vagy más nem szerződésszerű teljesítésből eredő követelés akkor válik esedékessé, amikor az árut ténylegesen átadják a vevőnek, vagy amikor a jogszerűen felajánlott átadást a vevő visszautasítja. 10. (2) cikk

- Az elévülés az erre irányuló, a másik félhez intézett nyilatkozat megtételével kezdődik

- Az elévülés megszakad, 

a) ha a hitelező bármely olyan cselekményt végez, ami a bíróság államának joga szerint az adós elleni peres eljárás megindításának minősül

b) Ha a felek választottbíráskodásban állapodtak meg, amikor a fél vb eljárást kezdeményez

c) Csőd, fizetésképtelenség vagy felszámolási eljárás indítása esetén.

d) A tartozás írásban történő elismerése esetén.

- Ha a hitelező rajta kívülálló, elháríthatatlan körülmény folytán nem tudja követelését érvényesíteni, az elévülési idő úgy hosszabbodik meg, hogy az ne járjon le az említett körülmények megszűnésének időpontjától számított egy éven belül (21.cikk)

- Az elévülési idő mindenképp lejár annak megkezdésétől számított 10 év elteltével (jogvesztő)

- Az elévülést a bíróság (vb) hivatalból nem veheti figyelembe, csak ha a fél hivatkozik

34. Az INCOTERMS és az UNIDROIT Alapelvek. Ezek részletes ismertetése. Gyakorlati érvényesülésük

· INCOTERMS (International Commercial Terms) Nemzetközi Kereskedelmi feltételek
Az eladó és a vevő közötti szerződéses kapcsolatok rendszeresen ismétlődő feltételeinek standardizálása évszázadokkal ezelőtt megkezdődött.

A Nemzetközi Kereskedelmi Kamara (ICC, International Chamber of Commerce) szokványrendszer kidolgozását tűzte ki célul. Először 1936-ban jelent meg az INCOTERMS, alcíme: Kereskedelmi feltételek értelmezésének nemzetközi szabályai. Később újra kidolgozták: INCOTERMS  1953. és INCOTERMS 1980. Ma INCOTERMS 2000. a hatályos.

Különböző klauzulákból áll, az eladó és a vevő kiválasztják a számukra megfelelőt, és azt teszik szerződésük részévé

A klauzulák szabályozzák
- az eladó szállítási, a vevő átvételi és fizetési kötelezettségét

- a fuvarozási költségek felek közötti megosztása

- a kárveszély átszállásának földrajzi pontja (nem szabályozza tulajdonjog átszállást)

- csomagolás kötelezettségét, ezen költségek viselését

- mennyiségi és minőségi vizsgálat kötelezettségét és költségeinek viselését

- az eladó értesítésadási kötelezettségét

- a fuvarozási szerződés megkötésének kötelezettségét, okmányok beszerzését

- egyéb okmányok költsége viselésének kérdését

- a biztosítás kérdését

Az INCOTERMS 2000. 13 klauzulát tartalmaz, amelyeket 1-1 három betűből álló jelölés határoz meg. Ezek 4 csoportba oszthatók aszerint, hogy az áru elfuvarozásáról melyik félnek kell gondoskodnia, és ki viseli a fuvarozás költségeit.
- „E” eladó az üzemében adja át az árut, majd minden költség és kockázat a vevőt terheli
- „F” eladó a vevő által biztosított fuvarozónak adja az árut, főfuvarozás költsége a vevőt terheli
- „C” eladó szerződik a főfuvarozóval, de a fuvarozás kockázatát nem kell vállalnia
- „D” eladó viseli a rendeltetés országába szállítás minden kockázatát és költségét 
Az INCOTERMS 2000. figyelemmel van már az elektronikus adatcsere (EDI) alkalmazására (a vevő ugyanolyan jogi helyzetben legyen, mintha az okmányt kézhez kapta volna. (Pl. B/L-t)

Amerikai változata: American Foreeigen Trade Definitions 1941
· Az UNIDROIT által kidolgozott alapelvek (Principles of International Commercial Contracts)

Az UNIDROIT igazgatótanácsa 1971-ben elhatározta egy gyűjtemény összeállítását, mely tartalmazza különböző jogrendszerek kereskedelmi szerződésekre vonatkozó szabályait, hogy megkönnyítse a különböző típusú kereskedelmi szerződések megkötését.
Az Alapelvek nem nemzetközi szokások, hanem szerződésekre vonatkozó lényegében egyforma szabályok

1. A Preambulum megfogalmazza az alapelvek célját:

- akkor kell az Alapelveket alkalmazni, ha a felek kifejezetten ebben állapodtak meg

- akkor is lehet alkalmazni, ha „általános jogelvek”, „lex mercatoria” vagy más szabályok legyenek irányadók

- fel lehet használni nemzetközi egységes jogot tartalmazó egyezmények értelmezésére vagy kiegészítésére

2. Az Alapelvek 7 fejezetből áll

- általános rendelkezések

- szerződés megkötése

- szerződés érvényessége

- szerződés értelmezése

- a szerződés tartalmi kérdései

- a teljesítés

- a nemteljesítés (keretében tárgyalja a kártérítés kérdését is)

A fejezeteken belül a szabályok cikkekben nyernek megfogalmazást, minden cikkhez magyarázat és gyakorlati példa tartozik (több, mint 120 cikk)

Európai Szerződési Jog Alapelvei 1999: 17 fejezetben tárgyalja a szerződési jogot

· Prof. Bánrévy előadásából

Összegyűjtötték a különböző jogrendszerek szerződésekre vonatkozó szabályait. Gyűjtemény, amit a felek kiköthetnek, ha megegyezni nem tudnak.

Például: a szerződés terhesebbé válása (hardship).

Százegynéhány szakaszból áll.

Mindegyik szabályra van egy magyarázat. Mindegyik szabályra van egy példa.

35. A külgazdasági kapcsolatok egyes újabb formái. A kooperációs szerződések. Licencia ügyletek. A lízing. Külföldi vállalatalapítás, szindikátusi szerződés.

· Vállalkozási szerződések

1. Bérmunka ügyletek 

- A vállalkozási szerződés alaptípusában  a vállalkozó díj ellenében saját költségén végzi el a munkát és annak eredményéért felel, függetlenül attól, hogy az anyagot maga szerezte be

- A bérmunkaszerződés (contract for work) a vállalkozó a megrendelő tulajdonában levő anyagot vagy félkész terméket dolgoz fel félkész vagy kész termékké. 

- Bérmunkaszerződés: alapján a vállalkozó, díjazás ellenében, a megrendelő által rendelkezésre bocsátott anyagból meghatározott terméket köteles előállítani és a megrendelő rendelkezésére bocsátani; ennek megfelelően felelőssége is általában a rendelkezésre bocsátott anyagok szakszerű feldolgozására korlátozódik. 

- Fokozott felelősséget jelent, a vállalkozót szigorú elszámolási kötelezettség terheli

- Bizonyos mennyiségű selejtes termék szerződésben pontosan meghatározva un. biztonsági tartalék

- Felelősségkorlátozó rendelkezés: hibás anyagból származó kockázat a megrendelőt terheli, (nyilvánvalóan alkalmatlan anyagot ne vegyen át, csak a rejtett hibákra vonatkozó)

- A bérmunka jellegét tekintve lehet aktív külföldi anyagot dolgoz fel hazai vállalat, passzív  hazai anyagot dolgoznak fel külföldön késztermékké. 
2. Nagyberendezések szállítása és szerelése

- önálló technológiai folyamatot lezáró gépi berendezés (híd, hajó, korház stb.), egyéb szolgáltatás: adatfelvételezés, tervezési munka, helyszíni szerelés, építési munka, üzembe helyezés, garanciaszolgálat, alkatrészellátás, betanítási munkák, gyártási eljárás átadása stb. 

- teljesítés folyamat jellegű, amikor mindkét fél minden kötelezettségének a teljesítését befejezte. Részteljesítés kérdése vitatott

- komplettség követelménye - a vállalkozó a berendezés rendeltetésszerű használatához és a szerződésben kikötött műszaki mutatók eléréséhez minden tevékenységet köteles elvégezni

- az ENSZ Európai Gazdasági Bizottsága kidolgozott több Általános Feltételt nagyberendezések exportjára, szerelésére 1953 és 1964 között két sorozatban

188 ill. 574. sz.: Berendezések és gépek exportjára vonatkozó szállítási feltételek

188/A ill 574/A Berendezések és gépek importjára és exportjára vonatkozó általános szállítási és szerelési feltételek 
188/B ill 574/B berendezések külföldi szerelésének ellenőrzéséről
188/D ill 574/D berendezések külföldi szerelésének általános feltételei 
- 574: minden, a felek akaratától független, a szerződés ésszerű teljesítését akadályozó körülményt kimentő oknak kell tekinteni

- szabályozzák a szerződés létrejötte, rajzok, csomagolás, ellenőrzés, próbák, kockázat átszállása, teljesítés, fizetés, jótállás, kimentési okok, kártérítés korlátozása, vb és alkalmazandó jog

- a szavatossági igényeket csak az átvétel alkalmából lehet érvényesíteni (elállás, árleszállítás), később kijavításnak, kicserélésnek van helye, de kártérítést nem követelhet a megrendelő

- 3.személyeknek okozott kárért a vállalkozó csak berendezés átadása előtt tehető felelőssé, utána csak vétkesen okozott kárért és csak a megrendelővel szemben felelős

- késedelem esetén kötbér jellegű árengedmény fizetését írják elő

· Licencia-ügyletek

- Sui generis szerződésfajta
- Licencszerződésen a licenciaadó (kötelezett) és a licenciavevő (jogosult) között létrejött olyan szerződést értünk, amelynél fogva a licenciaadó, meghatározott díj fizetése ellenében, engedélyezi a licenciavevő részére a licencia tárgyának használatát és/vagy egyéb módon való hasznosítását, továbbá - esetenként - személyesen közreműködés is működik a hasznosítás optimális előfeltételeinek megteremtésében (tapasztalatok átadása, szakemberek betanítása stb.).
- A szerződés tárgya valamilyen jog, vagy hasznosítható ismeret. 
a) A licenciaadó jogszavatossága

A szerződés szokásos kikötése, amelyben a licenciaadó arra nézve nyilatkozik, hogy az átengedett jogok, műszaki ismeretek felhasználása nem sérti 3. személyek már fennálló jogait. (nem ütközik a felhasználás országában már fennálló szabadalomba, mintába, védjegybe)
b) Licenciadíj - a felhasználásért fizetendő ellenérték
igazodhat a licencia alapján előállított és/vagy forgalomba hozott termékek nagyságrendjéhez - royalty kikötése (degresszív vagy progresszív skála szerint)

szokásos minimumdíjat is kikötni, amit licenciavevő minden körülmények között tartozik megfizetni

megállapításakor figyelembe veszik egyes országok adózási szabályait is

Fontos rendelkezés az engedélyezett jogok használatának területi és időbeli korlátainak a megállapítása, különös tekintettel export korlátozására. 
c) Szerzői jogok hasznosítása - kiadói, megfilmesítési, stb. Magyar Szerzői Jogvédő Iroda, Képzőművészeti Alap, Hungarofilm monopolszervezetek.
· A külgazdasági kapcsolatok egyes újabb formái

Új szerződési formák nincsenek kodifikálva, gyakorlat alakította ki
1. Kooperációs szerződés

- Komplexitás, horizontális vagy vertikális irányú összetettség jellemzi. Ez két vagy több vállalat olyan tartós, a termelés és/vagy az értékesítés területén megvalósuló szerződéses kapcsolatát értjük, amelynek célja termékeik műszaki színvonalának és ezáltal piacképességének az együttműködésből származó kölcsönös előnyök révén való növelése. 

- nincs főkötelezettség hanem a kötelezettségek és jogosultságok egymáshoz kapcsolódó láncolata jellemzi
- ENSZ Európai Gazdasági Bizottsága - Útmutató a nemzetközi ipari kooperációs szerződésekről (International Contracts on Industrial Cooperation) Guide
a) elemzi azokat a kérdéseket, amelyeket a feleknek előzetesen célszerű tisztázni, a kooperációs szerződés lényeges elemei, termelési, a felek közötti és a 3. személyek részére történő értékesítési célú együttműködéseket

b) clausula rebus sic stantibus, a szerződés megszűnésének esetei, alkalmazandó jog meghatározása, viták rendezésének célszerű módja. A kooperáció gyakori területei:

- termelési licencia, közös beruházás, gyártási együttműködés, közös kutatás, termék közös előállítása, technológiai folyamatok koordinálása stb.

- adásvételi, vállalkozási, megbízási elemek

· Lízing-ügylet

- Rendszerint egy pénzintézet az általa megvásárolt gép, berendezés tartós használatát, díj fizetése ellenében, átengedi a vállalkozónak. 
- Sui generis jogintézmény, leggyakoribb fajtájában 3 személy szerepel: - a berendezés gyártója,

- pénzintézet

- vállalkozó

- A pénzintézetnek a tulajdonjog jelenti a biztosítékot, tulajdonosi pozícióját nem érinti, ha a gép tartozékká válik

- A vállalkozó tartja fenn a gépet és viseli a kárveszélyt

- Az 50-s évek elején az USA-ban alakult ki: A vállalkozónak opciós joga hogy lejáratkor a gépet, berendezést a maradék érték kifizetése ellenében megvásárolja (az eredeti összköltség kb 5-6%)

- UNIDROIT 1988.Ottawa Nemzetközi pénzügyi lízingről szóló egyezmény tervezet, Mo. 1997. LXXXVI. törvény
8.cikk a berendezés esetleges hibáiért a szállító tartozik felelősséggel, a bérbeadót jogszavatosság terheli hogy a bérlő jogait 3. személyek ne korlátozzák, bérlőt megőrzési és visszaszolgáltatási kötelezettség terheli, (ha nem él opciós jogával)

· Külföldi vállalatalapítás ill. külföldi vállalati érdekeltség megszerzése.

Komplex külgazdasági tevékenység, több egymáshoz kapcsolódó szerződésből áll. 

- Új devizatörvény hatálybalépése óta (1996) főszabályként csak az MNB-hez mint devizahatósághoz történő bejelentési kötelezettséggel jár, ha megfelel normatív feltételeknek:
magyar befektető min 10% részesedést szerez

nem felelhet részesedésének mértékénél nagyobb arányban

alapítás szerinti országnak garantálni kell tőke, nyereség ill. osztaléktranszfert

alapítás szerinti országgal Mo hatályos beruházásvédelmi egyezménye van vagy OECD tag

a magyar félnek nem lehet köztartozása, nem állhat csőd, felszámolási eljárás hatálya alatt

alapítás szerinti országban valamilyen hatósági engedélyre is szükség lehet

- meg kell határozni a vállalatalapítás célját (termelőtevékenység, szolgáltatás, piacszerv.)

- érdekeltségvállalás (részesedés) aránya (egyszerű-minősített többség), kisebbségi jogok, (fejlődő országban másként határozzák meg az érdekeltség arányát)

- nyereség kihozatala - tőke repatriálása: a vállalat megszűnése stb. esetén a kapott összegek országból kihozatala

- vállalati nyereség kihozatalának kérdése)

- vállalat alapokmányának elkészítése

1. Szindikátusi szerződés

- Külföldi partnerrel az alapítási folyamat kezdetén megkötött szerződés, rögzítik a vállalat működésének főbb elveit, azokat a jogokat és kötelezettségeket, amelyek a társtulajdonosokat egymással szemben megilleti ill. terheli
- A szerződés megkötése nem kötelező, olyan kérdéseknél fordul elő amely társasági szerződésbe, alapszabályba nem fér bele pl. döntési hatáskörökben állapodnak meg, szavazási megállapodásokat kötnek

- A felek kiköthetnek különféle jogi biztosítékot pl. kötbért, igazán hatásosak gazdasági biztosítékok (a fél által nyújtott hitel felmondása, vagy általa engedélyezett licencia visszavonása)

36. A piacszervezés szerződései I. Képviseleti (ügynöki) megállapodás (2000:CXVII tv, EU-irányelvek, ICC mintaszerződés). A bizományi szerződései.

A kisegítő szerződések a főszerződés előkészítéséhez vagy teljesítéséhez kapcsolódnak. pl.:

megbízási típusú szerződések

áru továbbításával kapcsolatos sz,

bank és fizetési ügyletek

· Megbízási típusú

1. Képviseleti/ügynöki megállapodás

- A múlt század 2. felében a termelés volumene nőtt, távolság alakult ki a fogyasztói piac és a kereskedő között, így másik kereskedőt bízott meg képviseletével.
- Kptk: kereskedelmi képviseleti megállapodás alapján a képviselő tartós jogviszony keretében, díjazás ellenében, a megbízó érdekében eljárva külkereskedelmi szerződések közvetítésére vállal kötelezettséget. 
- A képviselő közvetítésre jogosult, a megbízó felhatalmazhatja szerződéseknek a megbízó nevében történő megkötésére is. A képviseleti megállapodásban meg kell határozni a képviselő tevékenységi területét (földrajzi terület, személyi kör) szerződéses kikötés hiányában tevékenységi terület annak az államnak a területe, ahol a képviselő székhelye/telephelye van.

- A szerződésben kell meghatározni a képviselet tárgyát.
- A képviselet akkor kizárólagos, ha a szerződés kifejezetten így rendelkezik
A) A képviselő főbb kötelezettségei
- gondos kereskedőként eljárni a forgalmazás elősegítése érdekében
- a megbízót folyamatosan tájékoztatni
- a vevők kiválasztásában gondossággal eljárni (de nincs del credere felelőssége)
- a megbízónak betekintési jogot biztosítani az okmányokba, nyilvántartásba
- megbízó feltételeivel köteles ajánlatokat tenni és szerződéseket kötni
- köteles közreműködni a szerződések lebonyolításában, viták rendezésében
- köteles esetleges jogsértés elhárításában közreműködni
- tartózkodni köteles a megbízóval versenyhelyzetet teremtő tevékenységtől, nem jogosult a konkurrenciát segíteni
B) A megbízó köteles
- a képviselőt az eredményes tevékenység ellátásához szükséges információval ellátni
- a képviselő tevékenységéért díjat fizetni (a szerződések értékéhez igazodó, %-ban meghatározott jutalék formájában, a képviselet kiadásaira fedezetet nyújtó költségtérítésként, vagy más alkalmas módon megállapítani) A jutalék a teljesítéssel arányos mértékben jár. 
C) Megszűnése

A képviseleti megállapodás határozott idő elteltével megszűnik, határozatlan időre szóló megállapodást bármelyik fél, a naptári év végére, 3 hónapos idővel felmondhatja. A megállapodás súlyos megszegése esetén azonnali hatályú felmondásnak van helye.
A kereskedelmi. képviseletre vonatkozó szabályokat kell alkalmazni a külgazdasági kapcsolatok más területén működő képviselők esetén is (idegenforgalmi, vagy banki képviselet)
Számos nyugat-európai ország ismeri a kötelező végkielégítés intézményét, ha nem a képviselő hibájából kerül sor a képviselet felmondására. Általában 1 évi, a francia jogban 2 évi átlagjutalék.

D) A képviselet szabályozása
- Kptk Második rész II. Cím I. fejezete (19-31. §)
- UNIDROIT 1983. Genf egyezmény A nemzetközi adásvételi. szerződések körében érvényesülő képviseletről szóló Egyezmény
- Európai Gazdasági Közösség Tanácsa 86/653/EEC irányelv a képviselők jogállására vonatkozó szabályok összehangolásáról
- Nemzetközi Kereskedelmi Kamara (ICC) No. 496. Kereskedelmi képviseleti szerződésekre vonatkozó minta (The ICC Model Commercial Agency Contract)
2. Bizományi szerződés

- A bizományos a szerződést a megbízó javára, de saját nevében köthet.
- Ritka a nemzetközi gazdasági életben, szigorúbb felelősségi teher, del credere felelősség
- Bizományi raktár = konszignációs raktár. A raktárban levő áruk a megbízó tulajdonát képezik, a bizományos meghatározott időszakonként elszámol a megbízóval és kifizeti a raktárról eladott termékek vételárát neki.
- A szerződésben meg kell határozni a raktár terjedelmét, feltöltésének módját, árumozgások nyilvántartását, költségek viselését, hitelezési feltételeket, biztosítás kérdését. 
37. A piacszervezés szerződései II.: egyedárusítói (forgalmazói) megállapodások. Vevőszolgálati (szerviz) szerződés

· Forgalmazói szerződés 

- sui generis típusú, gondos és srészletes szerződéses szabályozást igényel

- piacszervezés eszköze

- a forgalmazói szerződés alapján az eladó kötelezettséget vállal arra, hogy egy meghatározott területen, maghatározott árukat, meghatározott forgalmazó részére értékesít, aki az árukat továbbértékesítési céllal vásárolja meg

- ICC No. 518

- két fő elem: - adásvételi keretszabályok

- forgalmazói jogosítványok

- legfontosabb elemei: - felek: eladó / nagykereskedő (értékesítési hálózata van)

 - termék: egyedileg meghatározott (katalógus áru), egész termékcsoport, eladó által forgalmazott minden áru

- terület: országcsoport, egész ország, (reexport-tilalom: meghatározott területre)

- ár: meghatározott időtartamra, esetleg korrekciós tényezőkkel

- áruszállítások: eladó Általános Feltételei, de lehetnek egyéb feltételrendszer (INCOTERMS)

- kizárólagosság: általában ki szokták kötni

- párhuzamosság kizárása: nem fogadhat el mástól megbízást

- rendelési minimum kikötése

- viszonteladási ár

- tulajdonjog fenntartása

- egyéb kérdésekben: képviseleti szerződés 

· Vevőszolgálati szerződés 

- Kettős természetű: vállalkozási + megbízási elemek

- Kptk. 32.§ alapján a megbízott a szerződésben meghatározott termékek rendeltetésszerű használhatóságának fenntartása érdekében, saját költségére, a felhasználók számára a megbízó jótállási kötelezettsége alá eső, valamint azon kívüli javítások és karbantartási munkák szakszerű elvégzésére, a megbízó pedig díjfizetésre köteles.
- Megbízó megbízott között megbízás, megbízott és felhasználók között vállalkozási ügylet.

- A szerződésben meg kell határozni azt a területet, ill. a felhasználók körét, a hola megbízott vevőszolgálatot köteles ellátni. Ha nincs kijelölt terület, akkor az az állam azon terülrtr ahol a megbízott székhelye van.
- A megbízott köteles alkatrészraktárt, javítóműhelyt felállítani, fenntartani, alkatrészeket beszerezni, szakszemélyzetet alkalmazni. 
A megbízó köteles tájékoztatást, útmutatást adni, tervrajzokat, leírásokat átadni, alkatrészeket folyamatosan szállítani. Kptk 36 a megbízó jogosult a vevőszolgálat ellátását ellenőrizni, iratokba betekinteni.
A vevőszolgálati szerződés megszűnik határozott idő leteltével, naptári év végére 3 hónapos idővel történő felmondással, másik fél súlyos kötelességszegése - azonnali felmondás
38. Nemzetközi árufuvarozás a vonatkozó nemzetközi egyezmények alapján I.: vasúti, közúti

· Nemzetközi vasúti árufuvarozás

1890-ben aláírt, 1893-ban hatályba lépett Berni Egyezmény, rendszeresen módosították, kiegészítették, CIM 1970-ben fogadták el. Valamennyi európai ország (Albánia és FÁK kivételével) tagja, + kapcsolódó országok (Libanon, Szíria, Irak, Irán). Így 35 állam, 250 000 km vasútvonal
- 1980.Berni 8. Revíziós konferencián elfogadott főbb okmányok:
a) Nemzetközi Vasúti Fuvarozási Egyezmény (Convention de Transport International Ferroviaire) COTIF

b) ennek függelékei árufuvarozásra CIM, személyfuvarozásra CIV vonatkozó Egyezmények Egységes szabályai

c) jegyzőkönyv a Nemzetközi Vasúti Fuvarozási Szervezet - OTIF státuszáról, előjogairól

- Fenti egyezmények 1985-ben léptek hatályba
- A Szu nem csatlakozott fenti egyezményekhez, ezért a „szoc. országok” 1951-ben külön megállapodást kötöttek (SZMGSZ). A Szu felbomlásával kötelező alkalmazása megszűnt, de a vasútforgalom Mo és a FÁK tagországai között tovább ra is e szabályok szerint bonyolódik.
- A COTIF-CIM érdemi rendelkezései megegyeznek hazai szabályokkal (Ptk, VÁSZ)
- Fuvarozó felelőssége: A vasút felel a feladás és a kiszolgáltatás időpontja között keletkezett árukárokért, az áru elvesztéséért, a késedelemért. 

Felelősség objektív alapú, akkor mentesülhet, ha kimentési okra tud hivatkozni, neki kell bizonyítani. Mentesül a vasút a felelősség alól, ha az elvesztés, megsérülés vagy a határidő túllépése:

a) a jogosultnak felróható okból

b) vagy vis maiornak minősülő okból keletkezett

Mentesül továbbá:

a) ha az árukár nyitott kocsiban keletkezett

b) ha csomagolás kívülről észre nem vehető hiányosságából ered

c) a küldemény belső sajátos tulajdonsága miatt állt elő

d) a feladó berakodása vagy a címzett kirakodása következtében állt elő

e) fuvarozásból kizárt áruban keletkezett. 

Fenti kimentési okokra elég a fuvarozónak hivatkozni, a bizonyítási teher az igényérvényesítőt terheli.

- COTIF-CIM megdönthetetlen vélelem: A fuvarozási határidő lejártát követő 30 nap elteltével az árut elveszettnek kell tekinteni és a jogosultnak megnyílik az igénye a vasúttal szemben kártérítés követelésére. 
- A kártérítés összege korlátozott

a) nem haladhatja meg az áru értékét

b) a határidő túllépése miatt a kártérítés nem lehet több mint a fuvardíj 3-szorosa
c) árukár esetén a kártérítés nem lehet több mint az áru minden kg-ja után max 17SDR=25.5$
- Mo.i bírói gyakorlat különbséget tesz kiszolgáltatás előtt, ill után felvett kármegállapító jegyzőkönyv között. Utóbbi esetben címzettnek kell bizonyítani, hogy a kár a kiszolgáltatást megelőzően keletkezett
- Igények érvényesítése két lépcsőben: előzetes felszólamlási eljárás kötelező COTIF-CIM szerint, ennek az eljárásnak a befejezéséig az elévülés nyugszik
- A fuvarozás lebonyolításában résztvevő valamennyi vasutat egyetemleges felelősség terheli, az igény bármelyik vasúttal szemben érvényesíthető.
- A vasúttal szemben támasztható igények főszabály szerint 1 év alatt évülnek el (COTIF-CIM).
- A vasúti fuvarozási szerződés nem konszenzuális, hanem reálszerződés, nemcsak a felek megállapodása hozza létre a szerződést, hanem áru átadása, fuvarlevél kiállítása is. 
· Nemzetközi közúti árufuvarozás

- 1956. Genf Nki Közúti Árufuvarozási Szerződésekről szóló Egyezmény - CMR. Mo 1971.
- Ha közúti járművet más fuvareszközön továbbítják, annak a közúti fuvarozónak a felelősségéhez igazodik, amelyen szállítják.
- Konszenzuális szerződés. A fuvarlevél hiánya, vagy szabálytalansága a szerződés érvényét nem érinti.

- A közúti fuvarozó objektív felelősséggel tartozik az áru elvesztéséért, késedelemért, ua-okat a kimentési okokat hozhatja fel, mint a vasúttársaság. Kivéve ha a kárt különleges berendezés meghibásodása okozta vétlensége esetén mentesül
- A kártérítés mértéke 2 irányban is korlátozva van: - nem haladhatja meg az áru értékét

- max. kg-ként 8.33 SDR = 12.495 $-t
- : Igények érvényesítése 2 lépcsőben. Ha a fuvarozó a felszólamlást elutasítja, 1 éves elévülési időn belül lehet a bírósághoz fordulni (a kereset a jogosult választása szerint előterjeszthető a felek által megállapodott, az alperes székhelye szerinti, az áru feladási helye szerinti, vagy a kiszolgáltatás helye szerinti bíróság előtt - olyan bíróságot célszerű választani, amelynek területén a fuvarozónak vagyona van)
- TIR: Mo 1978 évi 16. tvr. hirdette ki, nemzetközi fuvarozásban résztvevő járművek vámzárral történő lezárása után azokat csak a rendeltetési hely vámközegei nyithatják fel. A TIR jelzésű gépkocsikat a határon vámellenőrzés nélkül engedik át (kivéve csempészés alapos gyanúja)
39. Nemzetközi árufuvarozás a vonatkozó nemzetközi egyezmények alapján II.: A tengeri, légi árufuvarozás 

· Légi fuvarozás

- 1929. Varsó. 1955-ben,.Hágában módosított nemzetközi egyezmény
- Konszenzuális ügylet. Érvényességet nem érinti a fuvarlevél kitöltésének elmulasztása.
- Felelősség: részben vétkességi felelősség: akkor és azzal mentesül a kártérítés alól, ha bizonyítani tudja, hogy mind önmaga, mind alkalmazottai minden szükséges intézkedést megtettek a kár elhárítása érdekében, ill. ilyen intézkedések megtételére nem volt lehetőség.
Árukárok esetén a fuvarozó korlátozottan felel: kg-ként max 250 (arany)frank. Mo 20$
- Légifuvarozók érdekképviseleti szervezete IATA (International Air Transport Association)

- Egységesítette a légifuvarlevél (Airway Bill) AWB formulát, hátoldalán fuvarozó felelősségére vonatkozó szabályok
- Óvást kell az átvevőnek benyújtania a fuvarozónál ha az árut sérülten, vagy hiányosan szolg.
- Igényeket 2 éven belül lehet bírósági úton érvényesíteni. Ez nem elévülési, hanem jogvesztő határidő
· Tengeri Fuvarozás

1. Vonalhajózás 

- a hajóstársaság előre meghirdetett útvonalon, menetrend szerint indítja járatait és vállalja az útvonalon fekvő kikötők között áruk elfuvarozását
- A vonal (tramp) hajózás során a fuvarozó hajóraklevelet (elismervényt) állít ki a fuvarozásra átvett áruról
- A hajóraklevélre az 1924.évi Brüsszeli Egyezmény ill 1978 évi Hamburgi Egyezmény vonatkozik
- Hajóraklevél = értékpapír funkció + bizonyítja a hajófuvarozási szerződés létrejöttét, ez esetben konszenzuális szerződés B/L a bizonyítéka, hátoldalon fuvarozás állandó feltételei
- Másik funkciója igazolja az áru átvételét (olyan állapotban ahogy B/L rögzítette
- Bankok csak clean B/L-re teljesítenek kifizetést fenntartás nélkül
- Fuvarozó felelőssége - vegyes struktúra: objektív felelősség, meghatározott kimentési okok + tűzeset + navigációs hiba (mentesítő ok)
- Bármilyen ok szerepelhet kimentési okként, ha a kár nem a fuvarozó hibájából számazik - vétkességi alapra helyezi a fuvarozó felelősségét, így neki kell bizonyítania, hogy a kár bekövetkezte neki nem róható fel. 
- A kártérítés összege csomagonként vagy egységenként nem haladhatja meg 100 angol fontot.

- Átvevő azonnal köteles jelezni, észre nem vehető hiányosság 3 napon belül bejelentést (protest) megtenni. Igények 1 év alatt évülnek el. 
2. Hajóbérleti szerződés

- Charter Party C/P lehet útvonalbérlet (voyage charter) vagy időbérlet -(time charter)
- A szerződést a hajóbérlő rendszerint hajózási ügynökség közbejöttével köti a hajótulajdonosokkal, abból a célból, hogy meghatározott útvonalra, vagy időre igénybe vehesse a tulajdonos hajóját saját, v mások áruinak fuvarozására. 
- Feltételeit maguknak a feleknek kell kialakítaniuk, általában blankettaszerződés alapján történik
- Általános feltételek
· - Nem a Brüsszeli Egyezmény szabályozza, hanem a feleknek maguknak kell megállapítaniuk az árufuvarozás feltételeit. A gyakorlatban a szerződéskötés ún. blanketta-szerződések alapján történik.
· Néhány összefoglaló észrevétel a tengeri fuvarozással kapcsolatban
- Csak a B/L-re vonatkozó előírásokat rendezi nemzetközi szerződés, a Charter Party-nál a feleknek maguknak kell megállapodniuk a fuvarozás feltételeiben, s ez azt jelenti, hogy az alkalmazandó jogban is meg kell állapodniuk, vagy tudomásul kell venniük, hogy az alkalmazandó jogot a fórum nemzetközi magánjogi szabályai fogják meghatározni.

- UNCTAD kezdeményezésére az UNICITRAL keretében megkezdődött átfogó nemzetközi egyezmény kidolgozása
- 1978 Hamburgi Egyezmény (UN Conv. on the Carriage of Goods by Sea) 1992-ben formálisan hatályba lépett, de nagy hajóparkkal rendelkező országok nem írták alá
- A tengeri fuvarozásnál kiemelkedő jelentősége van a szokásnak, szokványnak, különösképp a hajókárra vonatkozó York-Antwerp Rules 1974.
- Közös hajókáron az olyan kár értendő, amelyet a fuvarozó  a hajót és/vagy a rakományt fenyegető veszély elhárítása érdekében szándékosan okozott
- A közös hajókár rendezésének lényege, hogy a kár felosztásra kerül a hajótulajdonos és valamennyi árutulajdonos között a hajó és az egyes áruk értékének arányában.
- Az elrendezés a hajó kapitányának kizárólagos joga, a kárfelosztást hivatásos szakirodák dispacheur-ök végzik, hatáskörük megállapítani h a kapitány indokoltan járt e el 
· Folyami árufuvarozás

- 1955.Bratislavai Egyezmény DAF
- Német-Magyar Tengerikikötő - Dunai Átrakási Megállapodás DUSDU: kombinált fuvarozás
40. Az áru továbbításával kapcsolatos egyéb szerződések: Nemzetközi szállítmányozás, közraktározás, szállítmánybiztosítás

· Nemzetközi szállítmányozás

- A szállítmányozási szerződés egységes feltételeire nemzetközi egyezmény még nem jött létre. Így jogforrás:

a) az egyes nemzeti jogoknak a szállítmányozási ügyletre vonatkozó rendelkezései

b) azok az üzleti feltételek, melyet Szállítmányozók Szövetségeinek Nemzetközi Szervezete (FIATA) dolgozott ki
A Magyar Szállítmányozók Egyesülése is kibocsátotta a Magyar Általános Szállítmányozási Feltételek-et, amelyek alapját képezik belföldi és nemzetközi szállítmányozási szerződések megkötésének.
- A nemzetközi vonatkozású ügyeleteket lebonyolító szállítmányozók különféle okmányokat állítanak ki, melyeket a Nemzetközi Kereskedelmi Kamara dolgozott ki.

- Nemzetközi okmányok

a) FCR (Forwarders Certificate of Receipt): a küldeménynek továbbítás céljából történő átvételét igazolja

b) FCT (Forwarders Certificate of Transport): nemcsak az áru átvételét igazolja, hanem azt is, hogy az árut az okmányon megjelölt rendelvényes részére továbbította és neki, vagy rendeletére fogja kiszolgáltatni

       - úgy funkcionál, mintha értékpapír lenne

       - kiegészítő feltételeket is tartalmaz

c) FBL (Fiata Bill of Lading) ha az árut több fuvarozási módozaton kell a címzetthez eljuttatni (ún. multimodális fuvarozás), rendelkezik B/L minden tulajdonságával
- A szállítmányozó felelőssége

a) fuvarozás során bekövetkező károkért akkor felel, amennyiben a szerződő partner kiválasztásában és utasítással való ellátásában gondatlanul járt volna el

b) közvetlenül /fuvarozó módjára!/ felel azokért a károkért, amelyek azon idő alatt keletkeztek, amikor az áru a szállítmányozó birtokában volt (ő raktározta és saját maga fuvarozta)
c) egyéb károkért polgári jogi felelősség szabályai szerint (vétkesség esetén) felel (magyar jog - ha gyűjtőforgalomban fuvarozta és a kár ennek következtében keletkezett)
- A kárigény elévülése: a magyar jog szerint a szállítmányozóval szembeni igények 1 év alatt évülnek el. Más nyugat-európai országok szerint az elévülési idők 6 hónaptól 3 év terjednek.
· Közraktári szerződés

- A letéti szerződés egyik válfaja.
- A szerződés alapján az e tevékenységre feljogosított raktározó vállalat a letett árunak fokozott felelősség mellett való megőrzésére és az árra jogosult részére történő kiszolgáltatására vállal díj fizetése ellenében kötelezettséget, valamint a letett áru feletti rendelkezési jogot megtestesítő értékpapírt, közraktári jegyet bocsát ki, továbbá kölcsön nyújtásával is foglalkozik, amire fedezetet a letett áru értéke biztosít.

- Csak erre feljogosított vállalat, szigorú feltételek mellett
- Közraktár felelőssége azonos a fuvarozói objektív felelősséggel, ua kimentési okokkal
- A letett áru értékének 2/3-ig kölcsönt nyújthat
- Ha közraktárat vámszabadterületen kívánnak létesíteni, ehhez a vámhatóság engedélyét is be kell szerezni. 
· Szállítmánybiztosítás

- Szállítmánybiztosítási szerződés alapján a biztosító, díjfizetés ellenében, megtéríti a biztosítottnak azokat a károkat, amelyek az áru feladása és kiszolgáltatása között az áruban olyan okból keletkeztek, amelyekre a biztosítási feltételek kiterjednek. 
- A szállítmánybiztosítási feltételek az egész világon követik az angol biztosításban, elsősorban az 1906. évi Tengeri Biztosítási Törvény-ben (Marine Insurance Act) meghatározott feltételeket. Ennek 1982. évi átdolgozása képezi az alapját a Mo-n tevékenykedő biztosító társaságokkal köthető szállítmányozási szerződéseknek is.

- Az 1982. előtt kockázatviselés 3 fokozata: - All Risks - „A”

- WA (With Particular Average) - „B”

- FPA (Free of Particular Average) - „C”

Ezek között a különbség a biztosító által vállalt kockázat terjedelmében van. Az ún. kizárások (kizárt kockázatok) és az egyéb általános rendelkezések mindhárom típusnál lényegében azonosak.
- A. legszélesebb védelem az „A”: a biztosító kockázatviselése mindenfajta veszélyre kiterjed, kivéve kizárt kockázat (biztosított súlyos gondatlansága, áru természetes vesztesége, az áru nem megfelelő csomagolása, politikai és háborús kockázatok). Egy részük pótdíj ellenében biztosítható
- „B” és „C”: fedezet csak a tételesen felsorolt káresemények okozta károkra vonatkozik. Pl. „C”: tűz, robbanás, megfeneklés, elsüllyedés, felborulás, közös hajókár
- Mindhárom külön záradékkal pótdíj ellenében kiterjeszthető
a) ún. TPND záradék: lopás, fosztogatás, dézsmálás, elveszés

b) háborús záradék (War Clauses)

c) sztrájk záradék (Strike Clauses)

Semelyik nem nyújt fedezetet a következményi károkra, hanem csak a közvetlen, fizikai károkra.
- A biztosítás összege a következő tételekből állhat: - a szállítmány (az áru) értéke

- a fuvarozás és a biztosítás költségei
- a vám összege
- ált 10% a vevő remélt hasznának fedezésére szolgáló összeg.
- Káresemény bekövetkezése esetén: - minden kárt tudomásra jutás után azonnal jelezni kell
- a biztosított köteles a biztosító visszkereseti jogának érvényesítését lehetővé tenni, igényt elévülési időn belül kell érvényesíteni
- A nemzetközi szállítmánybiztosítási kötvény értékpapírként funkcionál, amennyiben megtestesíti a biztosítási szerződés alapján járó kártérítési jogokat. A kötvény forgatással átruházható.
(Pl. Az INCOTERMS-ben meghatározott CIF klauzula esetén az eladónak kell a tengeri fuvarozás egész tartamára biztosítást kötni, majd a biztosítási kötvényt a vevőre forgatni.)
41. Nemzetközi fizetési ügyletek 1.: az átutalás és a beszedési megbízás. A bankgarancia szerződés. A bankgarancia szerződés széleskörű elterjedésének korlátja

· Átutalás

Megbízás alapján a bank ügyfelének nála vezetett számlája terhére meghatározott pénzösszeget vezet át a megbízásban megjelölt személy bankszámlájára. Akkor tekinthető fizetésnek, ha az a személy, akinek a számlája javára a pénzösszeget jóváírták, ezt fizetésül elfogadja
· Beszedési megbízás

- A hitelezőnek a bankhoz intézett megbízása, hogy követelését az adóstól szedje be, rendszerint az adós bankszámlájának a terhére. 
- Az inkasszó az átutalás ellentéte, hitelező kezdeményez
- Rendszerint akkor, ha a fizetés nincs egyéb módon biztosítva, meghatározott okmányok csatolásával megbízást ad saját bankjának a vételár beszedésére, az eladó bankja ilyenkor rendszerint a vevő bankját bízza meg a beszedési megbízás végrehajtásával. 
- Sima inkasszó veszélye - vevő hozzájuthat az áruhoz, mielőtt kifizette volna.

- A vinkulált inkasszó a sima inkasszó veszélyét küszöböli ki - a vevő csak a vételár kifizetése után juthat az áru birtokába.
- A Nemzetközi Kereskedelmi Kamara tette közzé a „Kereskedelmi okmányok beszedésére vonatkozó egységes szabályokat” (Regles, URC).
· Bankgarancia-szerződés 

- Ptk 249. bank kötelezettséget vállal arra, hogy meghatározott feltételek esetében és határidőn belül a kedvezményezettnek a megállapított összeghatárig fizetést fog teljesíteni
- Sui generis szerződés, amelyben a bank arra vállal - az alapügylettől független - kötelezettséget, hogy a kedvezményezettet mentesíti a szerződésben meghatározott kockázatoktól.

- Leggyakrabban a hitelezőt mentesíti az adós nem fizetéséből származó kockázat alól oly módon, hogy a hitelező első felszólításra megfizeti a garanciaszerződésben meghatározott pénzösszeget.

- Számos más kockázatra is kiterjedhet

- A garanciaszerződések jogi szabályozatlansága miatt fokozott jelentősége van a bankok garanciavállalási nyilatkozatai pontos és egyértelmű megszövegezésének, a garancia időbeli időbeli hatályának, a felelősség alól esetlegesen mentesítő körülmények pontos meghatározásának.
42. Nemzetközi fizetési ügyletek II.: az okmányos meghitelezés (akkreditív). A bankok lehetséges szerepei, a fizetés módja és feltételei. A szokványok szerepének sajátossága a nemzetközi fizetési ügyleteknél

· Az okmányos meghitelezés (akkreditív)

- Az okmányos meghitelezés olyan jogügylet, amelyben a meghitelező (bank) a vevőtől kapott megbízás alapján az eladó irányában arra kötelezi magát, hogy előre meghatározott feltétel megvalósulása (rendszerint pontosan előírt okmányok szolgáltatása) esetén részére fizetést teljesít. 

- 3 különböző, egymással szoros összefüggésben lévő jogviszony keletkezik:

a) Alapügylet a vevő és az eladó között (rendszerint adásvételi, vagy vállalkozási szerződés) 

b) A vevő és a bank közötti jogviszony alapja a vevő által a banknak a meghitelezés megnyitására adott megbízás.

A megbízás alapján a bank köteles a meghitelezést megnyitni, az átadott okmányokat gondosan átvizsgálni, az eladónak fizetni, okmányokat a vevőhöz eljuttatni. A vevő köteles okmányokat átvenni, a hitelezéssel kapcsolatos költségeket a banknak megfizetni.

c) A bank és eladó közötti jogviszony alapja az a nyilatkozat, amelyet a vevő megbízása alapján a bank intéz az eladóhoz. A bank a meghitelezés feltételei szerint teljesít az eladónak. 

Nemezetközi Kereskedelmi Kamara 1951. határozatot hozott, 1983-ban módosított - Az okmányos meghitelezésre vonatkozó egységes szabályok és szokványok - Regles et Usances

· A bankok kölcsön és hitelszerződései - Ptk. 522-523. §

- Hitelszerződés a bank meghatározott hitelkeretet tart az ügyfél rendelkezésére abból a célból, hogy meghatározott időtartamon belül, az ügyfél kívánságára, a hitelkeret terhére kölcsönt folyósítson részére. 

- Kölcsönszerződés meghatározott pénzeszközöknek meghatározott célra és időtartamra való rendelkezésre bocsátása. Mindig visszterhes ügylet, ellenértékként kamatot kell fizetni. Nemzetközi kölcsön után fizetendő kamat mértéke, kölcsön időtartama, meghatározó tényezője nemzetközi kapcsolatok alakulásának

- Áruhitelt v céghitelt az eladó biztosítja a vevő számára, meghatározott idő múlva köteles fizetni a vevő

· Faktoring ügylet

- Az áru eladója hitelbe történt eladásainak számla szerinti ellenértékét (számlakövetelését) megfelelő összeg fejében egy 3. személyre a faktorra ruházza át, aki garantálja annak behajtását a vevőtől, beleértve a behajtás sikertelenségének kockázatát is. 

- A faktoring ügyletben megtalálhatók: A követelés vételének elemei, az engedményezés szabályai, a hitelbiztosítás elemei és a garanciavállalás kötelezettsége

- A faktor del credere felelősséggel tartozik, ő viseli annak kockázatát, ha a kinnlevőség behajtatlan marad (+ a faktor  a számlát azonnal kifizeti az eladónak)

- A faktoring ügylet nemzetközi szabályozását az UNIDROIT dolgozta ki és azt az 1988-ban, Ottawában megtartott diplomáciai konferencián el is fogadta. Mo-n most folyik az egyezményhez való csatlakozásunk vizsgálata.
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